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WSTEP

Francja jest czwartg potega gospodarczg Swiata. Jest tez jednym z giéwnych
partnerdw gospodarczych Polski i zajmuje pierwsze miejsce pod wzgledem in-
westycji zagranicznych ulokowanych w Polsce, a sz6ste miejsce jako partner
w polskim handlu zagranicznym. Rynek Francuski to prawie 60 mln konsumen-
téw, w duzej czesci bardzo zamoznych. Celem niniejszej publikacji jest przedsta-
wienie podstawowych wiadomosci z zakresu prawa francuskiego i polskiego,
ktérych znajomos¢ powinna utatwié¢ wspétprace z podmiotami francuskimi.

W pierwszej czesci opracowania przedstawione zostaly formy prowadzenia
dzialalnosci gospodarczej we Francji. Ich prezentacja powinna wyjasni¢ polskim
przedsiebiorcom, kim sg ich partnerzy z Francji.

Druga czes¢ zostata poswigcona umowom eksportowym. Ich prawidtowe spo-
rzgdzenie jest, naszym zdaniem, niezwykle wazne. Dobrze napisana umowa sta-
nowi podstawe stosunkOw miedzy partnerami zagranicznymi. W pierwszej ko-
lejnosci zostanie oméwiona problematyka wyboru prawa, ktére rzadzi dang umo-
w3, nastgpnie postanowienia Konwencji Narodéw Zjednoczonych o umowach
miedzynarodowej sprzedazy towaréw oraz regulacje dotyczace umowy sprzeda-
zy w prawie polskim i francuskim.

W czgsci trzeciej niniejszej publikacji jest mowa o wspdlnotowym prawie cel-
nym. Jest ono jednolite dla wszystkich cztonkéw Unii Europejskiej, a zatem i dla
Francji. Dalej zostal om6éwiony francuski podatek akcyzowy i podatek VAT. Jak-
kolwiek optate celng, VAT i podatek akcyzowy ptaci importer sprowadzanego do
Francji towaru (francuski kontrahent umowy eksportowej) polski przedsigbiorca
powinien zna¢, przynajmniej w zakresie podstawowym przepisy regulujgce te
zagadnienia.
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We Francji istniejg dwie podstawowe formy prowadzenia przedsi¢biorstwa
handlowego. Jest to instytucja kupca (commercant), odpowiadajagca w prawie
polskim osobie fizycznej prowadzacej dziatalnos¢ gospodarcza, oraz spétka (so-
ciété).

Rozdziat |
KUPIEC

Kupcem jest osoba fizyczna, ktéra nabyta taki status. Zasadg jest wolny dostep
do zawodu kupieckiego. Kupcem moze by¢ kazdy kto ukoriczyt 18 lat i posiada
petng zdolnos¢ do czynnosci prawnych. Na kupcu cigzy obowigzek wpisania si¢
do rejestru handlowego (rejestru podmiotéw gospodarczych). Domniemywa sig,
ze osoba fizyczna zarejestrowana w rejestrze handlowym posiada status kupca.
Kupiec odpowiada za zobowigzania calym swoim majatkiem w peinej wysoko-
sci.

Wszystkie czynnosci handlowe, ktérych moze dokona¢ kupiec, sg wymienio-
ne we francuskim kodeksie handlowym. Prawo uznaje za czynnosci handlowe
m.in. zakup rzeczy ruchomych w celu odsprzedazy (bez lub z przetworzeniem),
zakup nieruchomosci w celu odsprzedazy, prowadzenie przedsiebiorstwa trans-
portowego, prowadzenie przedsigbiorstwa zajmujacego si¢ wynajmem ruchomo-
$ci, czynnosci bankowe, posrednictwo handlowe itd.

Polski przedsigbiorca, ktory pragnie uzyskac blizsze informacje o konkretnym
francuskim kupcu, powinien zapozna¢ si¢ z jego wpisem w rejestrze gospodar-
czym, ktory prezentowany jest ponize;j.



Rozdziat I
SPOLKA

Spoétka, wedtug prawa francuskiego, jest zaktadana przez dwie lub kilka oséb,
ktére uzgadniajg poprzez umowe, ze przeznaczg do wspolnego przedsigbiorstwa
swéj majatek lub umiejgtnosci w celu osiggnigcia zyskéw lub korzystania
z oszczgdnosci, ktére mogg by¢ w wyniku ich dzialania osiggnigte. Spétka moze
by¢ réwniez zalozona, w przypadkach przewidzianych przez ustawe, poprzez akt
woli jednej osoby.

Klasyfikacja francuskich spétek przedstawia si¢ nastgpujgco:
® spoiki nieposiadajgce osobowosci prawne;j:

— spotki zawigzywane w konkretnym celu,

— grupy interesow ekonomicznych;
® spotki cywilne, ktére nie prowadzg czynnosci handlowych i spétki o dziatal-

nosci cywilnej (rolnictwo, zarzadzanie nieruchomosciami, wolne zawody);
® spotki zawigzywane w okreslonym celu:

— kredytowym (spétka finansowa, instytucje kredytowe),

— ubezpieczeniowym (spétka, towarzystwa ubezpieczen wzajemnych),

— inne (stowarzyszenia aptekarzy, prasowe, gieldowe, sportowe);
® spotki handlowe:

— spoiki jawne,

— spoiki z ograniczong odpowiedzialnoscia,

— spoiki akeyjne,

— spoiki komandytowe,

— spoiki komandytowo-akcyjne,

— spotki akeyjne uproszczone.

Charakterystyka poszczegdlnych spolek zostata zaprezentowana ponize;j.



Rozdziat Il

IDENTYFIKACJA PODMIOTOW GOSPODARCZYCH.
REJESTR HANDLOWY
(REGISTRE DU COMMERCE ET DES SOCIETES - RCS)

Francuski rejestr podmiotéw gospodarczych (Registre du commerce et des so-
ciétés — RCS) ma charakter jawny. Rejestr, prowadzony przez sekretarza lokalnego
sadu handlowego lub przez sad powszechny pierwszej instancji orzekajacy w spra-
wach handlowych, jest wspdlny dla kupcéw i spétek. Spotki uzyskujg osobowosé
prawng od chwili wpisania. Kazdy zainteresowany moze zapozna¢ si¢ bezplatnie
ze ztozonymi przez spotke dokumentami, stanowigcymi podstawe wpiséw oraz
samym rejestrem w siedzibie sagdu. W przypadku zaméwienia wyciggu z rejestru
lub kopii wyzej wymienionych dokumentéw nalezy uisci¢ optate.

Rejestr krajowy jest prowadzony przez Krajowy Instytut Wtasnosci Przemy-
stowej, zbierajacy informacje przekazywane mu przez sekretarzy sadéw handlo-
wych. W ten spos6b wszystkie informacje o francuskich podmiotach gospodar-
czych dostepne sg w Minitelu (francuska sie¢ terminali komputerowych z ktére;j
korzysta¢ mozna wylgcznie na terenie tego kraju) pod adresami 08.36.29.11.11
lub 3615 bil, oraz w internecie pod adresami www.infogreffe.fr, www.euridile.in-
pi.fr oraz www.intergreffe.fr.

Podstawowe informacje o spétkach pod wyzej wymienionymi adresami do-
stepne sg bezplatnie. Zaméwienie dokumentéw dotyczacych spétki lub wypisu
Z rejestru jest platne.

Wszelkie informacje o przedsigbiorstwach francuskich m.in. wpisy i zmiany
w rejestrze handlowym, niektére dane z rocznego sprawozdania, informacje na
temat obrotu itp. i inne informacje mozna réwniez uzyskaé nieodptatnie na ko-
mercyjnych (nie prowadzonych przez administracje rzgdowa) stronach interne-
towych www. greftel.fr oraz www.societe.com.

Dobrym 7Zrédiem informacji o francuskim kontrahencie jest jego papier firmo-
wy. Na papierze tym, jak rowniez na wszelkiego typu dokumentach o charakte-
rze reklamowym, cennikach, fakturach i zamdéwieniach skierowanych do oséb
trzecich, powinny znaleZ¢ si¢ nastepujace informacje:

— nazwa przedsigbiorcy i jego forma prawna (w przypadku spéiki — jej typ),

— wysokos¢ kapitatu zaktadowego (w przypadku spéiki),
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— numer SIREN,

— numer rejestru handlowego i miasto rejestracji.

Wielu francuskich przedsigbiorcéw umieszcza na papierze firmowym réw-
niez inne informacje, takie jak:

— siedziba spoiki,

— numer identyfikacji podatkowe;j,

— dane bankowe.

Podstawowym Zrédlem wiedzy o francuskim kontrahencie jest wypis z reje-
stru spotek (I’extrait du Registre du Commerce et des Sociétés, I’extrait RCS)
zwany rowniez wypisem Kbis (I’extrait Kbis). Dokument ten stanowi swoisty
,-dowdd osobisty” podmiotu gospodarczego i zawiera nastg¢pujgce informacje:

— numer rejestru,

— date wpisu do rejestru handlowego,

— firme¢ (nazw¢ handlowg),

— siedzibe spoéiki, jej adres oraz adresy oddziatéw,

— nazwiska i adresy os6b zarzadzajacych spotkg z podaniem ich funkcji,

— nazwe organu kontrolujgcego sprawozdania finansowe spdtki (commissa-

ire aux comptes),

— zaopatrzone w date, informacje dodatkowe zamieszczone w rubryce (,,0b-
servations”), np. informacje dotyczgce kupna lub sprzedazy przedsigbior-
stwa, zmiany siedziby spétki, wzmianka o stratach przenoszacych wyso-
kos¢ kapitatu zaktadowego, o zawieszeniu dziatalnosci, rozwigzaniu spétki
ijej podziale, wszelkie wzmianki dotyczace postepowania uktadowego,
upadlosciowego oraz likwidacji lub wyptacalnosci spéiki.

Kazdy francuski przedsigbiorca posiada kilka numeréw utatwiajacych jego
identyfikacje. Podstawowe znaczenie ma, sktadajacy sie z 9 cyfr, numer SIREN
nadawany przez Krajowy Instytut Statystyczny i Studiéw Ekonomicznych (L’ Insti-
tut National de la Statistique et des Etudes Economiques INSEE). Numer SIREN
nadawany jest zardwno osobom fizycznym prowadzgcym dziatalnos¢ gospodar-
cza (kupcom, rzemieslnikom), spétkom, jak réwniez gminom, stowarzyszeniom
oraz organom panstwowym. Posiadanie osobowosci prawnej nie jest konieczng
przestanka posiadania numeru SIREN.

Numer SIREN stanowi czg$¢ numeru, pod ktérym przedsiebiorca jest wpisy-
wany do rejestru handlowego. Inaczej méwiac numer rejestru handlowego jest
numerem SIREN poprzedzonym skrétem RCS, nazwga miejscowosci, w ktorej
dokonano rejestracji oraz literg oznaczajaca rodzaj przedsiebiorcy. Przyktadowo,
zarejestrowana w Paryzu spotka o numerze SIREN 321 654 987 bedzie wpisana
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do rejestru handlowego pod numerem RCS PARIS A321 654 987 (litera A uzy-
wana jest dla spétek, litera B dla kupcéw).

Numer SIREN stanowi réwniez podstawe numeru wpisu do rejestru rzemiesl-
nikdw (Repertoire des metiers) prowadzonego przez izb¢ rzemieslniczg (Cham-
bre des Metiers). Osoby uprawiajgce wolny zawdd postugujg sie wytacznie nu-
merem SIREN.

Kolejnym numerem nadawanym przez INSEE, z ktérym mogg spotkac sie
polscy eksporterzy, jest numer SIRET. Skitada si¢ on z czternastu cyfr, z ktérych
pierwsze dziewie¢ odpowiada numerowi SIREN. Numer SIRET nadawany jest
kazdemu przedsigbiorstwu lub oddzialowi podmiotu wpisanego do bazy prowa-
dzonej przez INSEE. Spéika posiadajaca jeden numer SIREN i jeden numer, pod
ktérym wpisana jest w rejestrze handlowym, moze postugiwac sie kilkoma nu-
merami SIRET.

INSEE prowadzi baz¢ danych, zawierajacg informacje na temat zarejestrowa-
nych przedsigbiorcéw. Skorzystanie z tej bazy jest ptatne. Wszelkie dalsze in-
formacje mozna uzyskac na stronie internetowej http://www.sirene.tm.fr.

Kolejnym numerem, przyznawanym przez INSEE wszystkim francuskim pod-
miotom gospodarczym jest numer APE oznaczajacy zakres podstawowej dzia-
falnosci przedsigbiorstwa. Numer ten, nadawany na podstawie francuskiej klasy-
fikacji dziatalnosci (NAF nomenclature d’activités frangaise), sktada si¢ z trzech
cyfri litery. Przyktadowo dziatalnos¢ wydawnicza jest oznaczona 221A. Francu-
ska klasyfikacja dziatalnosci znajduje si¢ na stronie internetowej http://www.in-
see.fr/fr/momenclatures/naf.

Ostatnim z numeréw ulatwiajacych identyfikacje francuskiego podmiotu go-
spodarczego jest numer podatkowy. Numer ten jest czesto umieszczany na papie-
rach firmowych wykorzystywanych przez spotke w kontaktach z podmiotami
zagranicznymi.



Rozdziat IV

PROWADZENIE SPRAW SPOLKI
| JE} REPREZENTACJA

Prowadzenie spraw spoétki to podejmowanie decyzji we wszelkich sprawach
wchodzacych w zakres zwyktych czynnosci spétki. Chodzi przy tym wylgcznie
o decyzje wewnetrzne, ktére nie wywolujg bezposrednio skutkéw prawnych w sfe-
rze stosunkéw migdzy spotkg a osobami trzecimi (np. decyzje dotyczace zatrud-
nienia, otwierania oddzialéw i filii, dokonywania zakupéw srodkéw trwatych,
przyjmowania okreslonej strategii rynkowej etc). Prawo do zaciggania zobowig-
zah w imieniu sp6tki nazywane jest prawem do reprezentowania spotki.

W prawie francuskim wtadza oséb zarzadzajacych spotkg przedstawia si¢ na-
stepujgco:

1.W STOSUNKACH WEWNETRZNYCH SPOLKI

Organy zarzadu posiadajg wszelkie uprawnienia do zarzadzania spotka w jej intere-

sie. W pierwszej kolejnosci ich obowigzkiem jest wykonywanie funkcji kierownika

przedsiebiorstwa, tzn. zatrudnianie pracownikéw, zarzad majatkiem, sporzadzanie
planéw finansowych, itp. Statut moze ogranicza¢ uprawnienia zarzadcow spotki.

2.W STOSUNKU DO OSOB TRZECICH

Prawo zapewnia ochrone o0séb trzecich, ktére zawierajag umowy ze sp6tka:

a) w spotkach z ograniczong odpowiedzialnoscig (spétka z ograniczong od-
powiedzialnoscig i sp6tki akcyjne) spotka jest zwigzana wszystkimi czyn-
noSciami dokonanymi przez zarzadcéw. Sankcjg za naruszenie celu spotki
nie jest niewaznos¢ czynnosci lub mozliwos¢ jej zaskarzenia jej wobec sp6iki,
ale osobista odpowiedzialnos¢ zarzadcy, ktéry przekroczyt swoje upraw-
nienia. Osoby trzecie muszg dziala¢ w dobrej wierze (nie moga np. wie-
dzie¢ o ograniczeniu prawa zarzadcy do zaciggania zobowigzai w imieniu
spotki). Postanowienia ograniczajace uprawnienia zarzagdcOw nie wywotu-
Jja skutkéw prawnych w stosunku do 0séb trzecich.

b) W spétkach z nieograniczong odpowiedzialnoscig postanowienia statutowe
ograniczajace uprawnienia zarzgdcOw réwniez nie wywotujg skutkéw praw-
nych w stosunku do os6b trzecich dziatajacych w dobrej wierze. Spétka zwig-
zana jest tymi czynnosciami dokonanymi przez zarzadcow, ktére wchodzg
w zakres celu spoékki.



Rozdziat V

CHARAKTERYSTYKA
POSZCZEGOLNYCH SPOLEK FRANCUSKICH

1.SPOLKA CYWILNA (SOCIETE CIVILE)

Spotki cywilne dziatajg w siedmiu dziedzinach, ktére nie stanowig dziatalno-
$ci handlowe;j. Sg to: rolnictwo, wydobycie, dziatalnos¢ intelektualna, wolne
zawody, zarzadzanie nieruchomosciami, rzemiosto.

2.SPOLKI HANDLOWE

a) spotka jawna — spétka we wspdlnym imieniu (SNC - Société en nom collectif)
Francuska spétka jawna jest spotkg osobowg i musi posiada¢ co najmniej
dwdch wspdlnikéw. Wspdlnikami nie mogg by¢ osoby prawne i niektdre osoby
fizyczne (np. wykonujace wolne zawody). Wszyscy wspdlnicy majg status
kupcéw 1 odpowiadajg calym swoim majgtkiem solidarnie za zobowigzania
spotki. Jezeli spotka wstrzymuje wyplaty oraz gdy jej majatku nie wystarcza
na splacenie dtugéw, musza pokry¢ jej zobowigzania w catosci. To zobowia-
zanie bardzo mocno ogranicza praktyczne stosowanie spotki jawne;.
Wysokos¢ kapitatu spotki jawnej jest okreslana przez wsp6lnikéw w umowie
spotki. Przepisy nie okreslajg wysokosci minimalnego kapitatu z uwagi na
fakt, ze wspdlnicy odpowiadajg wlasnym majatkiem za zobowigzania spotki.
Wszyscy wspdlnicy zarzgdzajg spotka, o ile umowa spéiki nie stanowi ina-
czej. Wylaczenie wspdlnika z zarzadu spétki musi by¢ okreslone w umo-
wie. Istnieje mozliwos¢ wyznaczenia zarzadcy badZ statutem, badZ aktem
pbzniejszym. Wyznaczony zarzadca moze, ale nie musi by¢ wspélnikiem.
Warunki utworzenia francuskiej spétki jawnej sg takie same jak w przypad-
ku wszystkich spétek handlowych. Spétka jawna musi by¢ wpisana do reje-
stru podmiotéw gospodarczych.

b) spétka komandytowa (SCS - Société en commandite simple)
Spoétka komandytowa charakteryzuje si¢ obecnoscig dwdch rodzajow wspdl-
nikéw:
— komplementariuszy — ich status jest taki sam, jak status wspdlnikow
w spolce jawnej, odpowiadajg za zobowigzania spétki calym swoim
majatkiem i muszg posiadac status kupcéw;
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— komandytariuszy — wsp6lnikéw nie posiadajgcych uprawnieft kupcow.
Ich odpowiedzialnos¢ za zobowigzania spétki ogranicza si¢ do sumy wnie-
sionych wkiadéw.

Sposéb reprezentowania spotki komandytowej jest taki sam jak w spéice

jawnej. Jedynie komplementariusz moze by¢ zarzadcg sp6tki (réwniez oso-

ba nie bedgca wspdlnikiem). Istnieje mozliwos¢ wyznaczenia osoby praw-
nej na zarzadcg badZ w statucie badZ przez zgromadzenie wsp6lnikow.

Francuskg spétke komandytowa mogg utworzy¢ co najmniej jeden komple-

mentariusz i jeden komandytariusz. Spéika ta podlega wpisowi do rejestru

podmiotéw gospodarczych.

¢) Spolka z ograniczong odpowiedzialnoscig (SARL — Société a responsa-
bilité limitée)
Minimalny kapitat zaktadowy we francuskiej spéice z ograniczong odpo-
wiedzialnoscig wynosi 7.500 euro (ok. 27.600 PLN). Spétke moze tworzy¢
co najmniej dwéch wspdlnikéw, a maksymalnie pigédziesigciu. Wsp6lni-
kami mogg by¢ osoby fizyczne i prawne. Odpowiedzialnos¢ wspolnikéw
jest ograniczona do wysokosci wniesionych do spotki wktadéw. Wspdlnicy
nie majg statusu kupca.
Kierowanie spotkg wykonywane jest przez jedng lub kilka oséb fizycznych
(niekoniecznie bedacymi wspdlnikami), wybranych przez wspdlnikéw
z mozliwym ograniczeniem czasu trwania ich mandatu. Osoba prawna nie
moze by¢ zarzadcg spotki z ograniczong odpowiedzialnoscia.
Zarzgdca ma bardzo szerokie pelnomocnictwa w zakresie realizacji celu spot-
ki. Jego pelnomocnictwa mogg by¢ ograniczone w chwili nominacji lub przez
statut. Ograniczenia te sg skuteczne tylko wobec sp6tki natomiast nie wy-
wotujg skutkéw prawnych wobec o0séb trzecich.

d) Jednoosobowa spétka z ograniczong odpowiedzialnoscia (EURL- En-
treprise unipersonelle a responsabilité limitée)
Minimalna wysokos¢ kapitatu zaktadowego spéiki jest taka sama jak dla
spoiki z ograniczong odpowiedzialnoscig — 7.500 euro. ,,Jedynym wsp6lni-
kiem” moze by¢ osoba fizyczna lub prawna. Nie jest natomiast mozliwe,
aby jednoosobowa spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig miata jako
wspdlnika inng jednoosobowg spoétke z ograniczong odpowiedzialnoscia.
e) Spolka akcyjna (S.A. — Société anonyme)
Spoétka akcyjna to spétka kapitalowa, w ktérej kapitat jest podzielony na
akcje, a wspdlnicy odpowiadaja tylko do wysokosci wktadéw. Liczba wspol-
nikéw francuskiej spdtki akcyjnej nie moze by¢ nizsza niz 7. Wspdlnicy sg
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posiadaczami akcji i noszg miano akcjonariuszy. Wspélnikiem moze by¢

osoba fizyczna i prawna.

Spétki akecyjne moga prowadzi¢ zapisy na akcje, co zwigzane jest ze stoso-

waniem szczeg6lnych przepiséw majacych na celu ochrong akcjonariuszy.

Przepisy te odnoszg si¢ do ustanowienia wyzszego kapitalu minimalnego

spotki i zwigkszonego rygoryzmu formalnosci niezbednych do utworzenia

spoiki i obowigzku informacji publiczne;.

Spétka akcyjna musi posiada¢ minimalny kapitat w wysokosci 37.000 euro

lub 225.000 euro (jesli prowadzi zapisy na akcje).

W spoélce akcyjnej dopuszczone sg dwie formy zarzadzania: Rada Admini-

stracyjna (Conseil d’administration) z Prezesem — Dyrektorem Generalnym

na czele (Président — Directeur Général PDG) lub Zarzad (Directoire) i Rada

Nadzorcza (Conseil de surveillance)

® Rada Administracyjna z Prezesem — Dyrektorem Generalnym
Spotka kieruje Rada Administracyjna. Liczy ona od 3 do 24 oséb (fi-
zycznych lub prawnych), wybranych przez walne zgromadzenie zwy-
czajne sposrod akcjonariuszy. Majg oni najszersze pelnomocnictwa w za-
kresie realizacji celu sp6tki. Ograniczenia uprawnien rady sg skuteczne
tylko wobec sp6iki, natomiast nie wywotujg skutkéw prawnych wobec
osob trzecich dziatajacych w dobrej wierze. Czlonkowie zarzadu pono-
szg odpowiedzialnos¢ cywilng za swoje dziatania — w przypadku btedéw
w zarzagdzaniu, naruszenia statutu lub ustaw i odpowiedzialnos¢ karng —
w przypadku falszowania dokumentéw oraz postugiwania si¢ nimi.
Kierownictwo sprawuje prezes — dyrektor generalny (PDG). Jest nim
obligatoryjnie osoba fizyczna wybrana przez cztonkéw zarzadu i spo-
§réd ich grona. Prezes posiada najszersze pelnomocnictwa w zakresie
realizacji celu spoétki oraz pelnomocnictwa otrzymane od zarzadu. Pel-
nomocnictwa udzielone prezesowi — dyrektorowi generalnemu mogg by¢
ograniczone. Ograniczenia te nie wywotujg skutkéw prawnych wobec
0s6b trzecich dziatajacych w dobrej wierze.
Prezes — dyrektor generalny ponosi odpowiedzialnos¢ cywilng i karng za
swoje dziatania. Moze by¢ odwotany w kazdej chwili przez zarzad i od-
powiadac, w razie powaznych btedow w zarzadzaniu, swoim majgtkiem.

® Zarzad i Rada Nadzorcza
Walne zgromadzenie wybiera cztonkéw rady nadzorczej sposréd akcjo-
nariuszy sp6iki. Rada nie zarzadza spéika, a jej rola polega na kontrolo-
waniu i wyborze zarzadu spoiki.



ROZDZIAL V: Charakterystyka poszczegdlnych spétek francuskich 17

Zarzad spéiki akcyjnej liczy od 2 do 5 czlonkéw (w spélce notowanej na
gieldzie — 7 czlonkéw). Czlonkowie zarzgdu nie moga by¢ osobami praw-
nymi, ale nie jest wymagane, aby byli akcjonariuszami. Sposréd czion-
kéw zarzadu jest wybierany prezes zarzagdu. W spdice, w ktérej kapitat
jestnizszy niz 150.000 euro, funkcja zarzgdu moze by¢ sprawowana przez
jedng osobe.

Prezes zarzagdu ma uprawnienia do reprezentacji spotki wobec oséb trze-
cich. Statut moze upowazni¢ Rade Nadzorczg do przyznania takich sa-
mych uprawniefi jednemu lub kilku innym cztonkom zarzadu, kt6rzy nosza
wtedy miano dyrektoréw generalnych. Postanowienia statutu ogranicza-
jace uprawnienia do reprezentacji spotki nie wywotujg skutkéw praw-
nych wobec 0séb trzecich dziatajagcych w dobrej wierze.

f) Spétka komandytowo — akcyjna (SCA — Société en commandite par actions)
Spétka komandytowo — akcyjna to spétka, w ktdrej kapitat jest podzielony
na akcje. Zawigzana jest ona miedzy jednym lub kilkoma komplementariu-
szami (ktérzy maja status kupca i odpowiadajg w spos6b nieograniczony
i solidarny za zobowigzania sp6tki) i komandytariuszami, ktérzy majg sta-
tus akcjonariuszy i odpowiadaja tylko za zobowigzania sp6tki do wysoko-
Sci wkiadéw. Liczba komandytariuszy nie moze by¢ nizsza od trzech.
Zarzadzajagcy wybierany jest przez walne zgromadzenie wspélnikéw. Do
jego wyboru potrzebna jest zgoda wszystkich komplementariuszy. Zarzad-
ca nigdy nie moze zosta¢ komandytariusz, moze natomiast osoba prawna
i osoba nie bedgca wspdlnikiem.

Walne zgromadzenie sp6tki komandytowej mianuje Rad¢ Nadzorcza, ktéra
sklada si¢ z przynajmniej 3 akcjonariuszy. Wybér dokonywany jest wedtug
procedury przewidzianej w statucie.

Komandytariusz nie moze by¢ cztonkiem Rady Nadzorczej. Akcjonariusze
majgcy status komandytariusza nie mogg réwniez uczestniczy¢ w wyborze
czlonkéw Rady Nadzorczej. Zarzadca posiada jak najpelniejsze uprawnie-
nia do reprezentowania spotki i wystepowania w jej imieniu. Postanowie-
nia statutu ograniczajgce uprawnienia zarzadu nie wywotujg skutkéw praw-
nych wobec 0s6b trzecich dziatajacych w dobrej wierze. W przypadku, gdy
w zarzadzie jest kilku cztonkéw, kazdy z nich posiada takie same upraw-
nienia do reprezentowania spéiki. Jezeli kompetencje do reprezentowania
zarzadu zostaly rozdzielone pomigedzy cztonkéw, nie wywotuje to skutkéw
prawnych w stosunku do oséb trzecich dziatajacych w dobrej wierze.
Rada Nadzorcza posiada uprawnienia kontrolne w stosunku do zarzadu spoiki.
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g) Spotka akcyjna uproszczona (SAS — société par actions simplifiée)

Spotka akcyjna uproszczona moze by¢ zawigzana przez jedng lub kilka oséb,
ktére odpowiadajg za zobowigzania sp6tki do wysokosci wniesionych wkta-
déw. Spoétka musi posiada¢ minimalny kapital w wysokosci 37 000 euro
(ok. 137.000 PLN). Sposéb zarzadzania sp6tkg jest okreslony przez statut.
Prawo reprezentacji spotki w stosunku do 0s6b trzecich posiada prezes wy-
brany zgodnie z postanowieniami statutu. Prezes sp6tki ma prawo jej repre-
zentacji. Postanowienia statutu ograniczajace uprawnienia prezesa nie wy-
wotujg skutkéw prawnych wobec 0s6b trzecich. Prezesem spétki akcyjnej
uproszczonej moze by¢ rowniez osoba prawna.

h) Spolki zawigzywane w konkretnym celu (société crée de fait)

W wigkszosci przypadkéw sg to spotki utworzone poprzez zawarcie (w for-
mie pisemnej) umowy, ujawniajgcej wspdlng wolg stowarzyszenia si¢ w celu
wykonania danej operacji. Spéiki te nie podlegajg wpisowi do rejestru i dla-
tego nie posiadajg osobowosci prawnej. Nie maja wlasnego majatku, sie-
dziby itd. Sg one przewidziane przez kodeks cywilny i majg przewaznie,
ale nie obowigzkowo, charakter ukryty.

Spoéika zawiazana w konkretnym celu musi posiada¢ co najmniej dwoch

wspdlnikow, bedacych osobami fizycznymi lub prawnymi, ktérzy sa zobli-

gowani do wniesienia wkltadéw. Wspdlnicy stajg si¢ wspétwlascicielami
majatku, ktéry oddajg do dyspozycji spotki. Jezeli umowe zawarto w for-
mie pisemnej, postanowienia umowy okreslajg wewnetrzne zasady funk-
cjonowania spotki. W sytuacji, kiedy nie zawarto umowy w formie pisem-
nej lub postanowienia umowy nie regulujg dziatalnosci spétki w petnym
zakresie, stosuje si¢ odpowiednio przepisy o spétkach cywilnych, jezeli spot-
ka ma cel cywilny lub o spétkach jawnych, jezeli dziata w celu handlowym.

W stosunku do 0s6b trzecich (jesli spétka jest cicha) odpowiedzialnos¢ za

jej dziatania ponosi kazdy wspdlnik, ktéry zawiera umowe¢ w swoim imie-

niu. Za dziatania zarzadcy nie ponoszg odpowiedzialnosci inni wspdlnicy.

Wierzyciele mogg dochodzi¢ swoich roszczen wylagcznie od zarzadey. Za-

sada ta nie obowigzuje w kilku przypadkach:

— kiedy spoétka udziatowa zostata ujawniona osobom trzecim, wierzyciele
mogg wystepowac przeciwko kazdemu ze wspdlnikéw odpowiadajacych
solidarnie w przypadku spétki handlowej lub nieodpowiadajacych soli-
darnie w przypadku sp6tki cywilnej,

— kiedy jeden z udzialowcéw, poprzez swojg ingerencje w zarzadzanie,
wprowadzil w btad kontrahenta co do powstania swoich zobowigzan
wobec niego.
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i) Grupy intereséw ekonomicznych (GIE - groupement d’intéret économique)
Celem grupy intereséw ekonomicznych jest utatwianie lub rozwdj dziatal-
nosci ekonomicznej ich cztonkéw lub zwigkszenie efektywnosci tej dzia-
talnosci. Wynika z tego, ze cel grup intereséw ekonomicznych nie moze
odbiega¢ od celu dziatania jej poszczegdlnych cztonkéw, bez wzgledu na
to, czy bedzie on cywilny czy handlowy.

Zakladanie GIE nie wigze si¢ z obowigzkiem wnoszenia wktadow. Wspdl-
nikéw musi by¢ co najmniej dwéch i mogg to by¢ osoby fizyczne i prawne.
Grupa intereséw ekonomicznych nabywa osobowos¢ prawng w chwili wpisu
do rejestru handlowego.

GIE zarzadzana jest przez jedng lub kilka oséb fizycznych lub prawnych,
ktoérych status jest okreslony w umowie grupy. Zarzadzajgcy majg wszelkie
pelnomocnictwa w zakresie realizacji celu grupy. Pelnomocnictwa te moga
by¢ ograniczone, co nie wywotuje skutkéw prawnych w stosunku do 0s6b
trzecich dziatajacych w dobrej wierze.

Czlonkowie grupy interesdw ekonomicznych uczestniczg w zarzadzaniu.
Kontrolg zarzadzania prowadzi walne zgromadzenie. Cztonkowie sg zobo-
wigzani do udziatu w stratach i odpowiadajg za dlugi grupy intereséw eko-
nomicznych w sposéb nieograniczony i solidarny.

j) Europejska grupa interes6w ekonomicznych (GEIE — groupement eu-
ropéen d’intéret économique)
Europejska grupa intereséw ekonomicznych ma taki sam cel jak jej po-
szczegOlni czlonkowie. Moze by¢ utworzona bez kapitatu i bez wktadow.
Jej cztonkowie muszg pochodzi¢ z krajéw wchodzacych w sktad Unii Eu-
ropejskiej, a siedziba musi znajdowa¢ na terytorium ktéregos z tych kra-
jow. Umowa europejskiej grupy interesow ekonomicznych musi by¢ zreda-
gowana na pismie w jezyku kraju, w ktérym spoétka ma siedzibe, a tekst
umowy musi by¢ opublikowany i zarejestrowany w tym samym kraju.
Europejska grupa intereséw ekonomicznych jest zarzadzana przez jednego
lub kilku zarzadcow, ktérzy dysponujg najszerszymi pelnomocnictwami.
Moga one by¢ ograniczone postanowieniami, co nie wywotuje skutkéw
prawnych w stosunku do 0s6b trzecich.
Odpowiedzialnos¢ cztonkéw europejskiej grupy intereséw ekonomicznych
jest nieograniczona i solidarna.

k) Oddzialy, agencje, filie
® (ddzialy spotek francuskich

Gléwny zaktad przedsigbiorstwa moze posiada¢ oddziaty, zwane tez,
w niektorych branzach, agencjami. Przedsigbiorstwa o licznych oddzia-
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tach sg zaktadane w celu zdobycia klientéw z ré6znych miast lub dzielnic
w duzym miescie.

Oddzial nie posiada osobowosci prawnej i jest zalezny od spéiki ,,mat-
ki”. Zgodnie z orzecznictwem sagdéw francuskich moze mie¢ zdolnos¢
sagdowg w ograniczonym zakresie. Jakikolwiek wpis do rejestru handlo-
wego dotyczacy spotki-matki wymaga ogloszenia w kazdym okregu sa-
dowym, gdzie znajduje si¢ oddziat.

Oddzialy spétek zagranicznych

Aby unikng¢ trudnosci zwigzanych z przeniesieniem gtéwnego zaktadu
spotki lub zatozeniem spotki zaleznej, wiele firm decyduje si¢ na utwo-
rzenie we Francji oddziatu.

Wszystkie przedsigbiorstwa zagraniczne, ktére otwierajg we Francji od-
dzial, maja obowiazek dokona¢ wpisu do rejestru handlowego. Od dy-
rektora odpowiedzialnego za taki oddziat badZ agencjg, jezeli nie posia-
da karty rezydenta lub nie pochodzi z kraju cztonkowskiego Unii Euro-
pejskiej, wymagane jest posiadanie karty kupca.

Prawo francuskie wymaga réwniez, aby przed otwarciem pierwszego
oddziatu lub agencji spotki zagranicznej we Francji, ztozone zostaty, do
kancelarii sagdu handlowego (w okregu ktérego znajduje si¢ lub ma zna-
le7¢, oddziat) dwie kopie statutu przettumaczone na jezyk francuski.

W przeciwienistwie do oddziatu, filia spétki zagranicznej utworzona na
podstawie prawa francuskiego jest uwazana za spotke francuskg. Posia-
danie karty kupca zagranicznego jest wymagane od bgdacych cudzoziem-
cami wspOlnikow, odpowiedzialnych w sposéb nieograniczony i solidarny
za dhlugi spdiki, od zarzadcy spotki z ograniczong odpowiedzialnoscig
oraz spoitki akcyjnej, prezesa rady administracyjnej i dyrektoréw gene-
ralnych.
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Rozdziat VI
PRAWO UMOWY | SAD WtASCIWY

Po prawidtowej identyfikacji partnera handlowego nalezy skupi¢ uwage na
samej umowie eksportowej, jej ksztalcie i konsekwencjach z niej wyptywajacych.
Przed przystapieniem do zawarcia kontraktu nalezy zastanowi¢ si¢, jakiemu pra-
wu bedzie on podlegal. Wybrane prawo bedzie rozstrzygato kwestie merytorycz-
ne, zwigzane ze sktadanymi oswiadczeniami stron i podejmowanymi przez nie
czynnosciami. Pozwoli to na wlasciwg oceng skutkéw prawnych takich czynno-
sci, jak np. ztozenie oferty, jej akceptacja, podjecie negocjacji (rokowar) z part-
nerem zagranicznym, podpisanie porozumienia wstepnego, ocen¢ samego faktu
zawarcia umowy, w chwili jej zawarcia itp.

Istnieje swoboda wyboru prawa wtasciwego dla zawarcia umowy. Strony, przy-
stepujac do negocjacji, mogg w odrebnym porozumieniu (np. liscie intencyjnym)
okresli¢ prawo wilasciwe do oceny skutkéw prawnych wszelkich o§wiadczen
sktadanych w trakcie negocjacji (tego typu porozumienie stosuje si¢ przy kon-
traktach o duzej wartosci i znacznym stopniu ztozonosci). Jezeli strony nie uzgod-
nity prawa, ustalenie faktu zawarcia umowy bedzie podlegato temu prawu, ktére
jest wlasciwe dla samej umowy.

Kazde paristwo posiada wtasne prawo prywatne mi¢dzynarodowe, ktérego za-
sadniczg czgscig jest prawo kolizyjne, wskazujace system prawny wiasciwy dla
rozstrzygania danego stosunku prawnego. Normy prawa kolizyjnego poszczegdl-
nego panistwa moga nie mie¢ zastosowania, jezeli pafistwo jest strong umowy mig-
dzynarodowej (wielostronnej lub bilateralnej), przewidujacej stosowanie jednoli-
tych norm kolizyjnych lub merytorycznych do okreslonych stosunkéw prawnych.

Strony, zawierajgc umowe, majg prawo wybrac system prawny, ktory bedzie
wiasciwy do oceny faktu jej zawarcia, tresci i sposobu wykonania. Ta swoboda
wyboru prawa nazywana jest kolizyjng autonomig woli stron. Moze by¢ ona pel-
na (nieograniczona) lub niepetna (ograniczona). Pelna kolizyjna autonomia woli
stron oznacza, ze strony sg uprawnione do podporzadkowania wzajemnych sto-
sunkéw kazdemu systemowi prawnemu. Jedynym ograniczeniem swobody stron
stosowanym we wszystkich paristwach jest warunek, aby wybor prawa dotyczyt
stosunku z elementem obcym (mig¢dzynarodowym), oraz zakaz korzystania z ko-
lizyjnej autonomii woli stron w celu obejscia prawa. W 1980 r. w Rzymie zostata
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przyjeta Konwencja o prawie wltasciwym dla zobowiqzarn umownych (weszta w zy-
cie w 1991 r.), wigzaca kraje cztonkowskie Unii Europejskiej. Konwencja ta sta-
nowi (w art. 3), ze jezeli umowa jest zwigzana z kilkoma systemami prawnymi,
strony korzystajg z petnej swobody wyboru prawa. W Polsce natomiast obowig-
zuje zasada ograniczonej autonomii woli, co oznacza, ze musi istnie¢ zwigzek
faktyczny migdzy umowa a wybranym systemem prawnym (np. siedziba stron,
miejsce zawarcia lub wykonania umowy).

Zaréwno przy nieograniczonej, jak i ograniczonej kolizyjnej autonomii woli
stron dokonany wyboér okaze si¢ nieskuteczny, jezeli zastosowanie norm z wy-
branego porzadku prawnego naruszyloby porzadek publiczny w paristwie, ktére-
go sad rozpatruje dany spor.

Wybér prawa moze by¢ wyrazny lub dorozumiany. Strony mogg dokonaé
wyraznego wyboru prawa rowniez po zawarciu umowy, w zasadzie az do chwili
przystapienia przez sad do badania merytorycznej tresci sporu.

Wyrazny wybdr prawa nast¢puje przez zamieszczenie w umowie odpowiedniej
klauzuli, wedlug ktérej strony podporzadkowujg dany stosunek umowny okreslo-
nemu porzadkowi prawnemu w sposéb jednoznaczny. Takimi jednoznacznymi
okresleniami s3: ,,prawo polskie”, ,,prawo francuskie” Iub ,,prawo kraju siedziby
(miejsca zamieszkania) sprzedawcy (dostawcy, kupujacego itp.)”. Okreslenia typu
prawo kraju miejsca zawarcia umowy” lub ,,prawo miejsca wykonania umowy”’
mogg by¢ réznie rozumiane, gdyz systemy prawne czesto odmiennie interpretuja
pojecia ,,miejsce zawarcia” i ,,miejsce wykonania” umowy. (Najwigcej probleméw
pojawia si¢ przy rozumieniu miejsca zawarcia umowy w przypadku zawierania
umowy mi¢dzy nieobecnymi, natomiast w kwestii wykonania umowy mogg nastg-
pi¢ komplikacje w przypadku kilku miejsc wykonania w danej umowie).

Wybdr prawa dorozumiany (milczacy) nastgpuje przez oceng catosci okolicz-
nosci, z ktérych sktada si¢ proces zawierania umowy, jak réwniez stanowi kon-
sekwencje tresci zawartej umowy. Najwazniejszg kwestig jest ustalenie, co moze
stanowi¢ dowdd, ze strony w sposéb dorozumiany dokonaly wyboru prawa.
Orzecznictwo wiekszosci paistw za taki dowod uznaje:

— ustalenie miejsca zawarcia i wykonania umowy w jednym paristwie,

— powolywanie si¢ w zakresie istotnej tresci umowy na konkretne akty norma-
tywne okreslonego paristwa,

— zamieszczenie klauzuli arbitrazowej, wedtug ktdrej witasciwy jest sad arbitra-
zowy w okreslonym paristwie,

— powotanie si¢ na ogélne warunki uméw jednej ze stron lub na instytucje typo-
we dla systemu prawnego okreslonego paristwa,
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— wybor okreslonej waluty dla Swiadczenia pieni¢znego,
— wybdr okreslonego jezyka na umowy.

Nalezy pamietaé, ze wybierajgc prawo, wigzemy dany stosunek prawny z okre-
Slonym systemem prawnym, co oznacza, ze spor bedzie rozpatrywany wedlug
aktualnie obowigzujacego stanu norm prawa wybranego przez strony.

W przypadku braku wyboru prawa lub nieskutecznosci dokonanego wyboru
o wyborze prawa zadecyduje organ rozstrzygajacy spor (np. sedzia).

Wspomniana Konwencja o prawie wtasciwym dla zobowigzan umownych
z 1980 r., wigzaca kraje Unii, a wigc i1 Francjg, stanowi, ze w przypadku braku
wyboru prawa prawem wlasciwym jest prawo tego panistwa, z ktérym dana umo-
wa wykazuje — przez catos¢ okolicznosci — najscislejsze zwigzki.

Czyms odmiennym od wyboru prawa umowy jest wybor sagdu wtasciwego dla
rozstrzygania sporéw z niej wynikajacych. Strony umowy eksportowej, zawartej
pomigdzy partnerami polskim i francuskim, mogg zamiesci¢ w tresci umowy klau-
zule poddajgcg wynikle z niej spory rozstrzygnigciu sadu polskiego lub francu-
skiego. Klauzula tego typu moze mie¢ nastgpujace brzmienie: ,,wlasciwym do
rozstrzygania sporéw wyniktych z umowy jest sad polski (sad francuski)”, ,,stro-
ny poddaja rozstrzygnigcie sporéw wyniklych z umowy sagdowi wlasciwemu dla
siedziby sprzedajacego (kupujacego)” etc. Brak zamieszczenia klauzuli w umo-
wie powoduje, ze sad do ktérego odwota si¢ jedna ze stron umowy, zbada swoja
wlasciwos¢ stosujac przepisy procedury cywilnej (w Polsce Kodeksu Postgpo-
wania Cywilnego). Fakt, ze dany sad uzna si¢ za wlasciwy do rozstrzygania spo-
réow wynikajacych z danej umowy, nie przesadza tego, jakie prawo zostanie
wykorzystane do jej interpretacji (sagd polski moze stosowaé prawo francuskie,
sad francuski zas prawo polskie).

Decyzja o wyborze prawa i sadu wlasciwego dla danej umowy pocigga za sobg
bardzo istotne konsekwencje. W przypadku umowy eksportowej istotne jest ure-
gulowanie tych kwestii w postaci odpowiednich zapiséw. Polski eksporter powi-
nien kierowac si¢ takimi czynnikami jak: mozliwos¢ egzekucji roszczen od part-
nera francuskiego, miejsce potozenia jego majatku, koszty postepowania przed
sagdem zagranicznym, koszty ustug odpowiednich prawnikéw itp.



Rozdziat VII

KONWENCJA NARODOW
ZJEDNOCZONYCH O UMOWACH
MIEDZYNARODOWEJ
SPRZEDAZY TOWAROW

Zaréwno Polska, jak i Francja ratyfikowaty Konwencje o umowach miedzyna-
rodowej sprzedazy towaréw podpisang w Wiedniu dnia 11 maja 1997 r. (Kon-
wencja Wiederiska)!. Umowa ta ma zastosowanie do umow sprzedazy towar6w
miedzy kontrahentami majacymi siedzibe w tych krajach. Sam fakt posiadania
przez strony umowy siedzib w réznych paristwach nie jest jedyng przestankg za-
stosowania konwencji. Niezb¢dne jest bowiem takze subiektywne przeswiad-
czenie stron, iz zawierana umowa ma charakter migdzynarodowy. Brak ktérego-
kolwiek z elementéw, obiektywnego (posiadanie przez strony siedzib w r6znych
paristwach) lub subiektywnego (Swiadomos¢ migdzynarodowego charakteru sprze-
dazy), powoduje ten skutek, ze do oceny danego stosunku zastosowane bgdzie
wiasciwe prawo krajowe.

Umowa sprzedazy w rozumieniu konwencji to dwustronna czynno$¢ prawna,
w ktérej sprzedajacy ma obowigzek dostarczy¢ towary i przenies¢ ich wiasnos¢,
a kupujacy ma obowigzek zaptaci¢ ceng za towary i odebra¢ dostawe. Konwencja
znajdzie zastosowanie do uméw sprzedazy takich towardw, ktére zaspokajajg po-
trzeby zawodowe lub gospodarcze, gdyz wylaczono z niej sprzedaz konsumenckg.

W razie sporu pomi¢dzy podmiotem majacym siedzib¢ w Polsce a podmiotem
majacym siedzibe¢ we Francji bez znaczenia pozostanie fakt, przed sadem ktore-
go paistwa wytoczone zostanie powddztwo. Sady obu paristw powinny orzekad
na podstawie przepiséw konwencji.

! Zostala ona opublikowana w Dzienniku Ustaw nr 45/97 poz. 286. Od chwili ratyfikacji Konwencja
Wiederiska stata si¢ czescig polskiego porzadku prawnego, jest stosowana wprost i z pierwszefistwem
przed przepisami krajowymi (w tym przypadku odpowiednimi przepisami kodeksu cywilnego).
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1.OGOLNA CHARAKTERYSTYKA KONWENC]JI WIEDENSKIE)

a) Zakres zastosowania konwencji

Konwencje Wiedeniska stosuje si¢ do uméw sprzedazy towarow migdzy strona-
mi, ktérych siedziby handlowe znajdujg si¢ w réznych panstwach. Umowy sprze-
dazy s odréznione od umoéw o Swiadczenie ustug. Umowa na dostawe towaréw,
ktére majg by¢ wyprodukowane lub wytworzone, jest uwazana za umowe sprzeda-
zy, chyba ze strona zamawiajaca te towary ma dostarczy¢ znaczng czgsS¢ materia-
16w koniecznych do takiego wytworzenia lub wyprodukowania. W przypadku, kiedy
przewazajaca czgS¢ obowigzkéw strony dostarczajacej towary polega na Swiad-
czeniu robocizny lub ustug, konwencja nie ma zastosowania.

Konwencja zawiera listg¢ rodzajéw sprzedazy, ktére sg z niej wytaczone albo
z powodu celu sprzedazy (sprzedaz aukcyjna, prowadzona w drodze egzekucji
lub w inny urzedowy sposdb), albo z powodu charakteru sprzedazy (papiery war-
tosciowe, akcje, obligacje, weksle, czeki, pienigdze, statki, okrety, poduszkowce,
samoloty i elektrycznosc).

Tres¢ konwencji reguluje zagadnienia zwigzane z zawarciem umowy oraz pra-
wami i obowigzkami kupujacego i sprzedajgcego z niej wynikajacymi. W szcze-
g6lnosci konwencja nie dotyczy waznosci umowy, skutkéw umowy odnosnie do
wlasnosci sprzedanych towaréw oraz odpowiedzialnosci sprzedajgcego za Smieré
lub uszkodzenie ciata spowodowane komukolwiek przez towary.

b) Autonomia stron

Strony miedzynarodowej umowy sprzedazy mogg wylaczy¢ stosowanie kon-
wencji lub odstgpi¢ albo zmienié skutki jakiegokolwiek jej postanowienia. Wytg-
czenie stosowania konwencji w wiekszosci przypadkéw bedzie rezultatem wy-
boru prawa wewnetrznego umawiajacego si¢ panstwa (np. Francji lub Polski) za
prawo wilasciwe dla umowy. Strony moga wytaczy¢ stosowanie przepiséw kon-
wencji do zawartego kontraktu na dwa sposoby:

— poddajac go w catosci prawu materialnemu panstwa, ktére w momencie za-
wierania umowy nie jest strong konwencji (wybor prawa parstwa bedacego
strong konwencji oznacza poddanie danej umowy jej przepisom)

— wdrodze zapisu w umowie wylgczajacego zastosowanie konwencji do kon-
kretnej umowy. W tej klauzuli strony muszg wyraznie wskazac, ze ich wolg
jest poddanie umowy prawu wewnetrznemu danego pafistwa, a nie przepi-
som konwencji. Przyktadowo strony umowy zawartej pomi¢dzy kontrahen-
tami polskim i francuskim mogg podda¢ umowe sprzedazy polskiemu ko-
deksowi cywilnemu, z wylaczeniem przepisOw konwencji. Klauzula taka
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moze mie¢ nastepujacg postac: ,,W kwestiach nieuregulowanych niniejszg
umowg majg zastosowanie przepisy polskiego kodeksu cywilnego”.

Odejscie od postanowien konwencji bedzie mialo miejsce zawsze, jezeli po-
stanowienia umowne bedg przewidywac inne zasady niz te, ktére znajdujg si¢
w konwencji.

Reasumujac, mozna stwierdzié, iz strony moga uzgodni¢ w umowie, ze posta-
nowienia konwencji nie bgda ich obowigzywac¢. Wskutek tego ewentualny spor
sad rozstrzygnie na podstawie prawa parstwa wskazanego przez wtasne normy
kolizyjne, a konwencja nie zostanie wzigta pod uwage, chocby zachodzity wszelkie
inne podstawy do jej zastosowania.

¢) Wyktadnia umowy

Konwencja zawiera postanowienia co do sposobu, w jaki oSwiadczenia i zacho-
wanie si¢ strony majg by¢ interpretowane w zwigzku z zawarciem lub wykona-
niem umowy. Zwyczaje uzgodnione mi¢dzy stronami, praktyka ustalona migdzy
nimi i zwyczaje, ktére strony znaty lub powinny byty znac i ktére sg w handlu mig-
dzynarodowym szeroko znane i prawidlowo przestrzegane przez strony tego typu
w danej dziedzinie handlu, mogg by¢ wigzace dla stron umowy sprzedazy.

d) Forma umowy

Konwencja nie ustanawia jakichkolwiek wymagari co do formy umowy sprze-
dazy. Nie jest wymagana jakakolwiek pisemna forma do zawarcia umowy, nie-
mniej jezeli umowa jest zawarta na piSmie i zawiera postanowienia przewidujace
form¢ pisemng do jej zmiany lub rozwigzania w drodze porozumienia stron, to
umowa nie moze by¢ zmieniona lub rozwigzana w inny sposob.

e) Zawarcie umowy

Aby propozycja zawarcia umowy stanowita ofertg, musi by¢ adresowana do
jednej lub wigcej oznaczonych 0s6b i musi byé wystarczajaco okreslona. Propo-
zycja jest wystarczajaco okreslona, jezeli wskazuje towary oraz w spos6b wyraz-
ny lub dorozumiany oznacza lub pozwala ustali¢ ich ilos¢ i cene.

Generalng zasadg jest, ze oferta moze by¢ odwotana. Odwotanie musi dotrzec¢
do adresata oferty (oblata), zanim wystat on potwierdzenie przyjecia oferty. Co
wigcej, oferta nie moze by¢ odwotana, jezeli wskazuje, przez oznaczenie okre-
Slonego terminu dla jej przyjecia lub w inny sposéb, ze jest nieodwotalna. Ponad-
to oferta nie moze by¢ odwotana, jezeli adresat mogt rozsgdnie uwazac oferte za
nieodwotalng i dziatal, polegajac na ofercie.

Przyjecie oferty moze by¢ dokonane przez o§wiadczenia lub inne zachowanie
si¢ adresata, wyrazajgce jego zgode na ofertg, jezeli doszia do oferenta. Niemniej
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w niektérych przypadkach akceptacja moze polega¢ na dokonaniu takich czyn-
nosci jak wysytka towaru czy zaplata ceny. Takie dzialanie bgdzie normalnie
skuteczne jako przyjecie oferty w chwili jego dokonania.

Czgsto w trakcie zawierania umowy, szczegdlnie w odniesieniu do umow sprze-
dazy towaréw, pojawia si¢ problem w zwigzku z odpowiedzig na oferte, ktéra
ma charakter przyjecia, ale zawiera dodatkowe lub inne warunki. Zgodnie z kon-
wencja, jezeli dodatkowe lub inne warunki nie zmieniajg istotnie warunkéw oferty,
odpowiedZ stanowi jej przyjecie, chyba ze oferent, bez zbednej zwloki, im si¢
sprzeciwi. Jezeli tego nie uczyni, warunkami umowy sg warunki oferty ze zmia-
nami zawartymi w jej przyjeciu.

Jezeli dodatkowe lub odmienne warunki w istotny sposéb zmieniajg warunki
oferty, odpowiedZ stanowi kontroferte, ktéra z kolei musi by¢ zaakceptowana,
aby umowa zostala zawarta. Dodatkowe lub odmienne warunki, dotyczace m.in.
ceny, platnosci, jakosci iilosci towaru, miejsca i czasu dostawy, zakresu odpo-
wiedzialnosci jednej ze stron wzgledem drugiej lub rozstrzygania sporéw, uwaza
si¢ za zmieniajgce istotne warunki oferty.

f) Obowiazki sprzedajacego

Podstawowymi obowigzkami sprzedajacego sa: dostawa towaru, przekazanie
wszelkich dokumentéw dotyczacych towaru i przeniesienie wiasnosci zgodnie
z warunkami umowy i konwencja. Normy Konwencji znajda zastosowanie w bra-
ku postanowieri umownych dotyczacych miejsca i czasu spetnienia §wiadczenia.

Konwencja wiedeniska przewiduje réwniez szereg norm okreslajacych obo-
wigzki sprzedajacego w odniesieniu do jakosci towaru. Generalnie, sprzedajacy
musi dostarczy¢ towar w ilosci, jakosci i rodzaju przewidzianych w umowie oraz
umieszczony i opakowany w sposéb okreslony w umowie. Jedna z grup norm,
majaca szczegb6lne znaczenie w miedzynarodowej sprzedazy towaréw, przewi-
duje obowigzek sprzedajacego dostarczenia towaru wolnego od jakichkolwiek
praw 0sob trzecich, wlaczajac prawa oparte na wiasnosci przemystowe;j i innych
rodzajach wlasnosci intelektualne;j.

W zwigzku z obowigzkami sprzedajgcego w odniesieniu do jakosci towaru
konwencja zawiera postanowienia naktadajace na kupujacego obowigzek zbada-
nia towaru. Musi on zawiadomi¢ sprzedajgcego o kazdym braku zgodnosci to-
waru z umowg, w ciggu rozsagdnego terminu od chwili, w ktérej brak ten zostat
lub powinien zosta¢ wykryty, a najpdzniej w ciggu 2 lat od daty, w ktdrej towary
zostaly rzeczywiscie wydane kupujacemu, chyba ze termin ten jest niezgodny
z umownym okresem gwarancji.
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g) Obowiazki kupujacego

W poréwnaniu z obowigzkami sprzedajacego podstawowe obowigzki kupuja-
cego sg mniej rozlegle i relatywnie proste: zaptaci¢ ceng¢ za towar i odebrac jego
dostawe zgodnie z umowg i konwencja. Konwencja przewiduje uzupeiniajace
normy do wykorzystania w braku postanowient umownych, takie jak okreslenie
ceny oraz miejsca i czasu wykonania zobowigzania (zaptacenia ceny).

h) Srodki ochrony prawnej w razie naruszenia umowy

Strona pokrzywdzona przez niewlasciwe wykonanie umowy sprzedazy moze
zadac od drugiej strony wlasciwego spetnienia jej obowigzkéw, zgdac odszkodo-
wania lub odstgpi¢ od umowy. Kupujacy dodatkowo ma prawo obnizy¢ cene,
kiedy dostarczone towary nie sg zgodne z umowa.

Kontrahent, ktéry doznat szkody moze dochodzi¢ odszkodowania w przypad-
ku istotnego naruszenia umowy. Aby naruszenie bylo istotne, musi powodowac
u drugiej strony taki uszczerbek, ktéry pozbawia jg w istotny sposéb tego, czego
miata prawo si¢ spodziewacé z mocy umowy. Kupujacy moze zadaé dostawy za-
stepczych towaréw tylko wtedy, kiedy dostarczone towary nie byty zgodne z umo-
wa 1 brak zgodnosci stanowi istotne naruszenie umowy.

Istnienie istotnego naruszenia jest jedng z dwoch okolicznosci uprawniajacych
do oswiadczenia o odstgpieniu od umowy przez stron¢ pokrzywdzong. Druga
okolicznos¢ zachodzi kiedy, przy braku dostawy towaru przez sprzedajacego lub
braku zaptaty albo nieodebraniu towaru przez kupujacego, strona naruszajaca
umowe nie wypetni swojego obowigzku w ciggu rozsagdnego terminu, wyzna-
czonego przez stron¢ pokrzywdzong.

Inne srodki ochrony prawnej mogg by¢ ograniczone przez szczegdlne okolicz-
nosci. Na przyktad, jezeli towar nie jest zgodny z umowa, kupujacy moze zgdac
od sprzedajacego usunig¢cia niezgodnosci poprzez naprawe, jesli nie jest to nie-
rozsgdne ze wzgledu na wszystkie wchodzace w gre okolicznosci. Strona po-
szkodowana nie moze otrzymac¢ odszkodowania za ubytki, ktére mogta ograni-
czy¢, podejmujac wiasciwe Srodki. Strona moze by¢ zwolniona od ptacenia od-
szkodowania z powodu przeszkody od niej niezalezne;j.

i) Przejscie ryzyka

Okreslenie doktadnego momentu, kiedy ryzyko utraty lub uszkodzenia towaru
przechodzi ze sprzedajacego na kupujacego, ma ogromne znaczenie w umowach
migdzynarodowych sprzedazy towaréw. Strony mogg regulowaé te kwesti¢
w umowie albo przez wyrazne postanowienie, albo przez uzycie formuty han-
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dlowej. W sytuacjach gdy umowa nie zawiera takich rozstrzygni¢¢, konwencja
przedktada pelny zestaw takich regut. W konwencji przewidywane sg dwie moz-
liwosci: kiedy umowa sprzedazy obejmuje przew6z towaru oraz kiedy towar jest
sprzedany w drodze. W innych sytuacjach ryzyko przechodzi na kupujacego, kiedy
przejmuje on towary, albo od momentu, gdy towary sg postawione do jego dys-
pozycji przez sprzedajacego i narusza on umowe, odmawiajac odbioru dostawy,
w zaleznosci od tego, co ma miejsce wczesniej. W czesto spotykanych przypad-
kach, kiedy umowa dotyczy towaru wczesniej nie zindywidualizowanego, musi
on by¢ zindywidualizowany jako przedmiot danej umowy, zanim mozna bedzie
uwazacé, ze zostal postawiony do dyspozycji kupujacego i ze ryzyko utraty prze-
szto na kupujgcego.

j) Zawieszenie wykonania i przewidywane naruszenie umowy

Konwencja zawiera specjalne normy dla sytuacji, w ktérej staje si¢ oczywiste
przed data wykonania umowy, ze jedna ze stron nie wykona istotnej czesci swo-
ich obowigzkéw lub popetni istotne naruszenie umowy. Przeprowadzone jest roz-
réznienie migdzy przypadkami, w ktérych druga strona moze zawiesi¢ wykona-
nie swoich obowigzkéw umownych, ale umowa trwa nadal w oczekiwaniu na
przyszite wydarzenia i sytuacjami, kiedy strona moze oSwiadczy¢ o odstgpieniu
od umowy.

k) Zwolnienie z obowiazku zaptaty odszkodowania

W sytuacji, w ktdrej strona nie wykonuje ktéregos ze swoich obowigzkéw
z powodu przeszkody od niej niezaleznej (i nie mozna byto od niej rozsadnie
oczekiwacé wzigcia pod uwage tej przeszkody w chwili zawierania umowy), jest
ona zwolniona z ptacenia odszkodowania pod warunkiem, ze przeszkody tej nie
mogta unikng¢ albo przezwyciezy¢. Ten wyjatek moze mie¢ réwniez zastosowa-
nie, jezeli niewykonanie zostalo spowodowane przez osobeg trzecig, ktora zostata
zaangazowana do wykonania catosci lub czesci umowy.

I) Zabezpieczenie towaréw

Konwencja naktada na sprzedajacego i kupujgcego obowigzek zabezpiecze-
nia towaru nalezgcego do drugiej strony, w tym czasie, kiedy znajduje si¢ on
w ich posiadaniu. Taki obowigzek ma duze znaczenie, gdy strona bedaca wlasci-
cielem towaru jest w innym kraju i nie ma swoich przedstawicieli w tym kraju,
w ktérym znajduje si¢ towar. W pewnych okolicznosciach strona, w ktdrej po-
siadaniu znajduje si¢ towar, moze lub nawet musi go sprzedac.



Rozdziat VIII

UMOWA SPRZEDAZY
WEDLUG PRAWA POLSKIEGO | FRANCUSKIEGO

Jak juz zostato wyzej wspomniane, strony umowy eksportowej moga wyla-
czy¢ zastosowanie do niej konwencji wiedeniskiej. W takim przypadku, do za-
wartego mi¢dzy nimi kontraktu, bedg mialy zastosowanie przepisy prawa pol-
skiego badZ francuskiego. Wybor ktéregos z tych systeméw prawnych nalezy do
stron i powinien by¢ dokonany w momencie zawierania umowy. W dalszej cze-
$ci niniejszego opracowania zostang omowione polskie i francuskie regulacje
odnoszgce si¢ do umowy sprzedazy.

1. UMOWA SPRZEDAZY WEDLUG PRAWA POLSKIEGO

a) Pojecie umowy sprzedazy

Zgodnie z polskim prawem cywilnym (art. 535 k.c.) przez umowe sprzedazy
sprzedawca zobowigzuje si¢ przenies¢ na kupujacego wiasnos¢ rzeczy i wydaé
mu rzecz, a kupujacy zobowigzuje sie rzecz odebracd i zaptacié¢ ceng. Istotg umo-
wy jest zatem przewlaszczenie rzeczy (towaru) ze sprzedawcy (zbywcy) na ku-
pujacego (nabywce) w zamian za zaptate ceny.

b) Sktadniki umowy

Sktadniki przedmiotowo istotne umowy sprzedazy to takie warunki od ktérych
wystgpienia zalezy waznos¢ umowy. Sg to: rzecz (towar) i cena. Rzeczy sprzeda-
wane w obrocie handlowym sg z reguty oznaczone tylko co gatunku. Taki przed-
miot sprzedazy musi by¢ zindywidualizowany najp6Zniej w chwili wykonywania
umowy. Ceng nalezy oznaczy¢ albo kwotg albo podstawg do jej ustalenia. Cena,
jako zobowigzanie pieni¢zne kupujgcego, moze by¢ wyrazona tylko w pienigdzu
polskim, ale strony mogg zastrzec w umowie, ze wysokos¢ swiadczenia pieni¢zne-
go zostanie ustalona wedtug innego niz pienigdz miernika wartosci.

c) Zawarcie umowy
® czynnosci poprzedzajgce zawarcie umowy

Zawarcie umowy, zwlaszcza w profesjonalnym obrocie gospodarczym, czg-
sto poprzedzaja r6znego rodzaju czynnosci prowadzace do zawarcia umowy
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i uzgodnienia jej tresci. W swietle przepiséw polskiego kodeksu cywilnego
do czynnosci poprzedzajgcych zawarcie umowy nalezy zaliczy¢ w szczegodl-
nosci ogloszenia, reklamy, cenniki i inne informacje skierowane do ogétu.
Tego typu oswiadczenia nalezy, w razie watpliwosci, uzna¢ za zaproszenie
do rozpoczgcia rokowan (art. 71 k.c.). Réwnie zasadnie jednak mozna je uznac
za zaproszenie do zlozenia oferty czy w ogéle do zawarcia umowy.
Kazdy z uczestnikéw obrotu, w celu przygotowania si¢ do zawarcia umo-
wy, moze podjac rozmaite, inne jeszcze niz wskazane w art. 71 k.c. czynno-
Sci prowadzace do zawierania uméw w ogdlnosci, jak i dla zawarcia kon-
kretnej umowy. W pierwszym przypadku, moze opracowa¢ ogdlne warun-
ki uméw, wzory umoéw, takze regulaminy, nawet w kilku wersjach w zalez-
nosci od rodzaju umowy czy nawet cech potencjalnych kontrahentéw. W dru-
gim przypadku, osoba zainteresowana zawarciem konkretnej umowy moze
wyraznie zwrdci¢ si¢ z propozycjg jej zawarcia, proponujac jednoczesnie
jej tryb. Moze réwniez przedstawic projekt umowy czy oferty (ktére z bra-
ku wyrazenia stanowczej woli zawarcia umowy nie mogg by¢ uznane za
oferte), proponujac wystgpienie z nimi drugiej stronie. Tego rodzaju pro-
jekty umowy czy oferty bedg w istocie rzeczy réwniez tylko materialem
informacyjnym majacym stuzy¢ utatwieniu zawarcia umowy.

® list intencyjny i formy podobne
W obrocie gospodarczym funkcjonujg réznego typu dokumenty prowadzg-
ce w toku negocjacji do zawarcia umowy. Okreslane sg jako obietnice za-
warcia umowy lub negocjacji (promise of negotiation), protokoty (memo-
randa) uzgodnieri, porozumienia honorowe (gentelman’s agreements, en-
gagement d’honeur), listy intencyjne albo deklaracje intencji (letters of in-
tent, lettres d’intention).

W dochodzeniu do umowy sprzedazy wystepuja dwa rodzaje listow intencyjnych:

— zmierzajace do zawarcia umowy, zawierajgce poczynione juz ustalenia co
do tresci tej umowy, a nawet upowaznienie dla stron do wszczgcia przygo-
towan wykonania przysztej umowy,

— dotyczace samego procesu i ewentualnej procedury rokowan.
Istotne jest jaki charakter prawny i skutki ma podpisanie (wymiana) listow
intencyjnych. Ze wzgledu na brak regulacji prawnej tego typu zawarcia
umowy, rozwazy¢ nalezy poglady doktryny. Opinie prawnikdéw sg w tej
kwestii rozbiezne. Jedni autorzy traktujg list intencyjny jako zaproszenie do
rokowan lub zobowigzanie do zawarcia umowy w przysztosci itp. Inni uza-
lezniajg charakter prawny od formy i tresci listu. List intencyjny moze by¢,
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zaleznie od tresci: zaproszeniem do sktadania ofert, oferta, przyjeciem ofer-
ty, przyjeciem oferty z zamiarem potwierdzenia w przysztosci, umowg przed-
wstepng, umowa czgsSciowa.

Rozstrzygnigcie ewentualnych sporéw bedzie musiato nastgpi¢ indywidu-
alnie dla kazdego przypadku.

zawarcie umowy przez przyjecie oferty

Zgodnie z polskim prawem oferta jest jednostronnym oswiadczeniem woli
oferenta zawierajacym stanowczg propozycj¢ zawarcia umowy okreslonej
tresci przez wybranego kontrahenta (grono kontrahentéw). Stosownie do
art. 66 k.c. oferta musi zawiera¢ co najmniej elementy przedmiotowo istot-
ne, niezbedne dla majacej powsta¢ umowy. W wypadku sprzedazy jest to
oznaczenie przedmiotu sprzedazy i ceny. Istotg oferty w prawie polskim jest
zwigzanie nig oferenta przez czas oznaczony, zalezny od okolicznosci skta-
dania oferty i zamieszczenia lub pominigcia w niej terminu, w ciggu ktére-
go bedzie si¢ oczekiwaé na odpowiedZ oblata (adresata oferty). Zgodnie
z art. 543 k.c. wystawienie rzeczy w miejscu sprzedazy na widok publiczny
z podaniem ceny jest uwazane za oferte.

Przyjecie oferty sprzedazy, zwane akceptacja, moze nastapi¢ w dowolny
sposob takze w sposéb dorozumiany. kodeks cywilny w czegsci ogdlnej za-
wiera szereg przepisow wyjasniajacych rézne sytuacje sktadania i przyj-
mowania oferty miedzy nieobecnymi.

Szczegblne znaczenie ma art. 69 kodeksu cywilnego dotyczacy przyjecia
oferty przez przystapienie do wykonania umowy. Ma to miejsce w okolicz-
nosciach, w ktérych odpowiedZ na ofert¢ nie jest mozliwa (potrzebna),
umowa zas$ zostaje zawarta, gdy adresat oferty (kupujacy lub sprzedawca)
podejmie czynnosci prowadzace do wykonania umowy sprzedazy (np. przy-
gotuje towar do wystania zamawiajacemu).

Prawo polskie traktuje milczenie za réwnowazne przyjeciu oferty tylko
wtedy, gdy osoba prowadzaca dzialalnos¢ gospodarczg otrzyma oferte za-
warcia umowy w ramach swej dziatalnosci od osoby, z kt6rg pozostaje w sta-
tych stosunkach. W takim przypadku brak odpowiedzi uwaza si¢ za przyje-
cie oferty. Rozstrzygnigcie mozliwych sporéw o skutecznos¢ umowy za-
wartej przez milczace przyjecie oferty zalezy od okolicznosci faktycznych
i powinno by¢ analizowane odr¢bnie dla kazdej sprawy.

rokowania, negocjacje

Zasadniczym sposobem zawierania umow w obrocie gospodarczym, tak kra-
jowym, jak izagranicznym, sg rokowania, powszechnie nazywane nego-
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cjacjami. Zawarcie umowy w drodze rokowan polega na tym, iz strony
uzgadniajg tres¢ poszczegdlnych postanowien umowy, a po ich uzgodnie-
niu wyrazaja wolg jej zawarcia.

Zgodnie z art. 72 k.c. umowa zostaje zawarta, gdy strony dojdg do porozu-
mienia co do wszystkich jej postanowier, ktére byty przedmiotem rokowar.
Nie sg to zatem jedynie elementy umowy przedmiotowo istotne. Zawierajac
umowg¢ sprzedazy poprzez rokowania strony ustalajg wspdlnie takie kwestie
jak: ksztalt, kolor, opakowanie towaru, warunki transportu, sposéb i miejsce
jego dostarczenia, ubezpieczenia na czas transportu, chwila przejscia ryzyka,
korzysci i strat. Strony tez winny okresli¢ w umowie sposéb i czas platnosci
ceny, ewentualne kary umowne i wiele innych postanowien, zaleznych od
rodzaju przedmiotu sprzedazy, os6b kontrahentéw i dotychczasowych oswiad-
czen we wzajemnych kontaktach handlowych lub ich braku.

Stanowisko prawa polskiego jest surowe, gdyz wszystkie negocjowane po-
stanowienia umowy muszg by¢ uzgodnione. Przed przystgpieniem do roko-
war warto wigc sporzadzadzic liste probleméw do uzgodnienia (checklist),
okresli¢ zasady prowadzenia negocjacji (rulemaking negotiation, contract
to negociate). Mozliwe jest przeprowadzenie rokowan o rokowaniach, pod-
czas ktorych przyjmuje si¢ pewne zasady wiodace umowy (agreement in
principle, accord de principe). W toku negocjacji i dochodzenia do uzgod-
nieri dobrze jest sporzadzié¢ zestawienie wynikow uzgodnien (record of un-
derstanding, les accords partiels).

przetarg

Przetarg jest dogodng, cho¢ rzadko spotykang w praktyce handlowej, forma
zawarcia umowy. Moze on przybra¢ postac zaproszenia do pisemnego skta-
dania ofert albo ustnej licytacji, odbywajacej si¢, z udzialem przyszitych
kontrahentéw umowy sprzedazy, wedtug zasady ,.kto da wigcej”.
Wyrézniamy przetarg zamkniety (dla imiennego kregu oséb) i otwarty
(ogloszony publicznie). Przetarg otwarty moze z kolei by¢ ograniczony
(np. ze wzgledu na kwalifikacje oséb, sytuacj¢ prawng podmiotéw ich sy-
tuacje finansowg) i nieograniczony (czyli dla kazdego).

Zawarcie umowy nastepuje przez dokonanie wyboru oferty sposréd ztozo-
nych do konkursu albo przez przyjecie najlepszej oferty w czasie licytacji,
przy braku przystapien innych licytantéw. Z chwilg wyboru nastgpuje zwig-
zanie stron umowg, pozostali zas oferenci stajg si¢ wolni. W prostych umo-
wach sprzedazy jest to typowy schemat skutkéw przetargu, w umowach bar-
dziej skomplikowanych, wymagajacych rokowan co do rozmaitych szczegé-
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16w, przyjecie oferty prowadzi do dalszych jeszcze uzgodnien, ktérych skut-
kiem dopiero jest zawarcie umowy. Kwestie te trzeba okresli¢ ogtaszajac prze-
targ. Wtedy tez mozna zastrzec prawo odstapienia od przetargu lub jego unie-
waznienia. Dotyczy to zwlaszcza sytuacji, gdy nie osiaga si¢ celu przetargu
(np. co do ceny) i nie chce si¢ doprowadzi¢ do zawarcia umowy. Nalezy pod-
kresli¢, ze przy przetargach publicznych obowigzuja inne zasady.

® umowa adhezyjna
Umowa adhezyjna jest umowg zawierang w szczeg6lny sposob miedzy przy-
sztymi kontrahentami. Jej byt opiera si¢ na wzorcach umownych przedsta-
wionych drugiej stronie do bezwarunkowego przyjecia, albo do odrzuce-
nia. Zawarcie umowy nastgpuje przez przystgpienie. W obrocie gospodar-
czym umowy adhezyjne wystepujg zwlaszcza w dziedzinie ustug, ubezpie-
czen i sprzedazy monopolistycznej (np. energia cieplna, elektryczna, gaz,
woda, ustugi telekomunikacyjne i wiele innych). W umowach miedzynaro-
dowej sprzedazy towaréw forma taka wystepuje bardzo rzadko.

® umowa przedwstepna
Umowa przedwstepna stanowi kolejny sposéb zawarcia umowy, obok trybu
ofertowego i rokowan. Trescig tego kontraktu jest obowigzek zawarcia kolej-
nej, wlasciwej umowy, zwanej przyrzeczong lub ostateczng. Transakcje sprze-
dazy sg czgsto poprzedzone umowg przedwstepng. Przyczyny tego sg rézne:
zagwarantowanie sobie w przysztosci zawarcia umowy, ktéra spowoduje prze-
niesienie wlasnosci rzeczy w zamian za zaptat¢ ceny, koniecznos$¢ zebrania
odpowiedniej sumy pieniedzy lub uzyskania kredytu, uregulowanie spraw
wlasnosciowych, niezbedne do uzyskania tytutu na zbycie rzeczy itd.
Zgodnie z art. 389 k.c. umowa przedwstepna powinna zawiera¢ co najmniej
istotne postanowienia umowy przyrzeczonej oraz termin, z ktérego upty-
wem umowa ma by¢ zawarta. W wypadku umowy sprzedazy istotnymi po-
stanowieniami sg oznaczenie przedmiotu i ceny. W razie uchylania si¢ od
zawarcia umowy przyrzeczonej kontrahent ma roszczenie odszkodowaw-
cze oraz, przy spetnieniu przestanek zwigzanych z formg umowy przyrze-
czonej, roszczenie o zawarcie tej umowy (art. 390 k.c.).

d) Forma umowy

Forma umowy sprzedazy jest z reguty dowolna (art. 60 k.c.), chyba ze ustawa
Iub umowa stron przewiduje forme¢ szczegdlng (art. 76 k.c.). Z art. 75 kodeksu
cywilnego wynika ogdlna reguta, ze forma pisemna jest niezbgdna przy sprzedazy
towaru za cen¢ przenoszacg 2 tysigce zlotych. Zgodnie z przepisami wprowadzaja-
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cymi kodeks cywilny, przepiséw o formie pisemnej dla celéw dowodowych nie
stosuje sie¢ w zakresie stosunkow handlu zagranicznego. Oznacza to, ze brak formy
pisemnej nie przeszkadza w dowodzeniu istnienia umowy przed sagdem, a co za
tym idzie dochodzenia wszelkich praw i obowigzkéw z niej wynikajacych.

W tym miejscu nalezy rowniez zwrdci¢ uwage na ustawe o jezyku polskim (opu-
blikowang w Dz. U. nr 90/99 z dnia 8 listopada 1999 r.) Zgodnie z t3 ustawg na tery-
torium RP uzywa si¢ jezyka polskiego w obrocie prawnym pomiedzy podmiotami
polskimi oraz gdy jedng ze stron jest podmiot polski. Dotyczy to w szczegdlnosci
nazewnictwa towaréw i ustug, ofert, reklamy, instrukcji obstugi, informacji o wtasci-
wosciach towaréw i ustug, warunkéw gwarancji, faktur, rachunkéw i pokwitowan.

Jezeli strong umowy, ktérej wykonanie ma nastgpi¢ na terytorium RP, jest pod-
miot polski, umowe nalezy sporzadzi¢ w jezyku polskim. Umowa taka moze
mie¢ wersje obcojezyczng, ale podstawg wyktadni jest jej wersja polska.

W doktrynie istnieje spér co do koniecznosci bezwzglednego formutowania
umoéw w jezyku polskim. Wydaje sie, ze sporzadzenie wersji polskiej umowy
jest konieczne w przypadku wytaczenia w jej tresci stosowania Konwencji wie-
denskiej o migdzynarodowych umowach sprzedazy (ktéra w swoim art. 11 sta-
nowi, ze umowa sprzedazy nie podlega zadnym wymogom co do formy). Sam
wybdr prawa polskiego jako wiasciwego dla danej umowy, bez wylaczenia za-
stosowania przepiséw konwencji, nie pocigga za sobg koniecznosci sporzadze-
nia jej polskiej wersji (odpowiednie przepisy ustawy zostajg zastgpione normami
wyzszego rzedu zawartymi w konwencji wiedeniskiej).

e) Obowiazki stron, skutki zawarcia umowy

Z umowy sprzedazy wynikajg wzajemne obowigzki sprzedawcy i kupujace-
go. Sprzedawca jest zobowigzany przenie$¢ wtasnos¢ rzeczy i wydac rzecz, ku-
pujacy ma obowigzek zaptaci¢ ceng i rzecz odebrac.

Dodatkowymi obowigzkami sprzedawcy sa: udzielenie kupujgcemu potrzeb-
nych wyjasnieri o stosunkach prawnych i faktycznych dotyczacych rzeczy sprze-
danej oraz wydanie posiadanych dokumentéw tej rzeczy (np. certyfikaty, Swia-
dectwa atestacji, homologacji, instrukcje obstugi, dokumenty gwarancyjne, itd.).

Kodeks cywilny precyzuje na czym polega obowiazek jej wydania kupujacemu.
Stosownie do art. 545 § 1 k.c. strony winny wybra¢ taki sposéb wydania 1 odebrania
rzeczy sprzedanej, aby zapewnic jej calos¢ i nienaruszalnosé. Wiasciwosciom rzeczy
powinien odpowiada¢ zwtaszcza sposéb jej opakowania i przewozu. Na kupujagcym
spoczywa obowigzek zbadania przesyiki, w przypadku przestania jej na miejsce prze-
znaczenia za posrednictwem przewoZnika. Kupujacy winien dokonaé czynnosci nie-
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zbednych do ustalenia odpowiedzialnosci przewozZnika, jesli stwierdzi, ze w czasie
przewozu nastgpit ubytek lub uszkodzenie rzeczy (art. 545 § 2 k.c.).

Wydanie rzeczy nastgpuje w terminie okreslonym w umowie, a gdy brak ta-
kiego okreslenia, niezwlocznie po wezwaniu kupujacego (zgloszeniu si¢ kupujg-
cego po odbidr), wedtug ogdlnej reguty art. 455 k.c..

Wydanie towaru nastgpuje przez przeniesienie posiadania (art. 348-351 k.c.),
z tym, Ze objecie towaru w obrocie handlowym moze mie¢ miejsce:

— przez dostarczenie towaru do magazynu kupujacego, czyli loco magazyn
odbiorcy — w tej sytuacji dostarczenie towaru moze nastapi¢ wtasnym trans-
portem sprzedawcy lub transportem najgtym przez niego. W takiej sytuacji
wydanie rzeczy dokonuje si¢ z chwilg objecia towaru w posiadanie przez
kupujacego, czyli wytadowania i pokwitowania odbioru;

— przez odebranie towaru z magazynu sprzedawcy, czyli loco magazyn sprze-
dawcy — w tym przypadku kupujacy odbiera towar transportem wiasnym
lub wynajetym;

— przez wystanie towaru przez przewoznika — w tym wypadku zostaje zawar-
ta dodatkowa wzgledem sprzedazy umowa przewozu (art. 774 k.c.), do kt6-
rej stosowac si¢ beda rowniez liczne przepisy prawa przewozowego i inne,
w zaleznosci od uzytego srodka transportu.

Z zagadnieniem wydania towaru aczy si¢ istotny skutek zawarcia umowy sprze-
dazy, jakim jest przejscie na kupujacego korzysci i cigzarow zwigzanych z rze-
czg oraz ryzyka jej przypadkowej utraty lub uszkodzenia. Wedtug prawa polskie-
go skutki te powstajg wraz z wydaniem rzeczy. Art. 548 § 1 k.c. stanowi, ze
z chwilg wydania rzeczy sprzedanej przechodza na kupujacego korzysci i cigza-
ry oraz niebezpieczenstwo przypadkowej utraty lub uszkodzenia rzeczy. Jezeli
strony oznaczyly inng chwilg niz wydanie rzeczy dla przejscia korzysci i cigza-
réw, to w razie watpliwosci przyjmuje si¢, ze ta sama chwila dotyczy przejscia
ryzyka przypadkowej utraty lub uszkodzenia rzeczy (art. 548 § 2 k.c.).

Wazne jest ustalenie chwili wydania rzeczy kupujagcemu. Dla wskazanych
uprzednio mozliwosci: loco magazyn kupujacego lub loco magazyn sprzedawcy
sprawa jest prosta: ryzyko obcigza w pierwszym wypadku sprzedawce, w dru-
gim kupujacego. Dla trzeciej sytuacji rozwigzanie przynosi art. 544 § 1 k.c.,
ktéry stanowi, ze jezeli rzecz sprzedana ma by¢ przestana przez sprzedawce do
miejsca, ktére nie jest miejscem spelnienia Swiadczenia, poczytuje si¢ w razie
watpliwosci, ze wydanie zostato dokonane z chwila, gdy w celu dostarczenia rze-
czy na miejsce przeznaczenia sprzedawca powierzyl je przewozZnikowi, trudnig-
cemu si¢ przewozem rzeczy tego rodzaju.
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Opakowanie towaru jest obowigzkiem sprzedawcy (art. 545 § 1 k.c.). Przepisy
sg w tej mierze mato szczegétowe. Prawo przewozowe w art. 41 ust. 2 wymaga,
aby rzeczy, ktére ze wzgledu na ich wilasciwosci wymagajg opakowania, odda-
wane byly przewoZnikowi w opakowaniu okreslonym w przepisach o normali-
zacji, a w razie ich braku, w sposdb okreslony przez Ministra Transportu i Go-
spodarki Morskiej. Lgczy si¢ z tym sankcja odméwienia przyjecia do przewozu
rzeczy, ktérych opakowanie jest niedostateczne. Przepisy szczeg6lne stanowig
tylko o niektérych rodzajach opakowan (np. butlach do gazéw technicznych,
kontenerach). Z reguly sposéb opakowania jest okreslony w normach technicz-
nych dotyczacych danego rodzaju towaru.

f) Odpowiedzialnos¢ sprzedawcy z tytutu rekojmi za wady rzeczy

Rekojmia dotyczy wad fizycznych i prawnych rzeczy. Zgodnie z art. 556 k.c.
wada fizyczng rzeczy jest wada zmniejszajgca jej wartos¢ lub uzytecznos¢é ze wzgle-
du na cel oznaczony w umowie albo wynikajacy z okolicznosci lub przeznaczenia
rzeczy. Wadg fizyczng jest rowniez brak wlasciwosci, o ktérych istnieniu sprze-
dawca zapewnit kupujacego, oraz wydanie rzeczy w stanie niezupetnym.

Wada prawna ma miejsce wtedy, gdy rzecz sprzedana jest wlasnoscig osoby
trzeciej, albo jezeli jest obcigzona prawem osoby trzeciej. W razie sprzedazy
praw sprzedawca jest odpowiedzialny takze za istnienie tych praw.

Uprawnienia wynikajace z rekojmii za wady dotyczg wszystkich rzeczy, przy-
stuguja z mocy prawa i nie sg zalezne od wiedzy ani winy sprzedawcy. Jest on
zwolniony od odpowiedzialnosci z tytutu rekojmi jedynie wtedy, gdy kupujacy
wiedziat o wadzie w chwili zawarcia umowy sprzedazy lub, odnosnie do rzeczy
oznaczonych co do gatunku i przysztych, w chwili wydania rzeczy.

Na podstawie kodeksu cywilnego kupujacemu przystugujg cztery uprawnienia:

— prawo do zadania obnizenia ceny w takim stosunku, w jakim wartos¢ rzeczy
wolnej od wad pozostaje do jej wartosci obliczonej z uwzglednieniem wad;

— prawo do zadania dostarczenia rzeczy wolnej od wad wtedy, gdy przedmio-
tem sprzedazy sg rzeczy oznaczone co do gatunku;

— zadanie usunigcia wady w przypadku rzeczy oznaczonej co do tozsamosci
wytworzonej przez sprzedawce (kupujgcy ma prawo wyznaczenia sprze-
dawcy odpowiedniego terminu, z zagrozeniem odstgpienia od umowy po
jego bezskutecznym uptywie). Uprawnienie kupujacego jest bezskuteczne,
jezeli usuniecie wady wymagatoby nadmiernych kosztéw sprzedawcy;

— odstgpienie od umowy. Uprawnienie nie przystuguje, jezeli sprzedawca
oswiadczy gotowos¢ natychmiastowej wymiany rzeczy wadliwej na wolng
od wad albo niezwlocznie wady usunie. Ograniczenie to nie ma zastosowa-
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nia, jezeli rzecz byla juz wymieniona przez sprzedawce lub naprawiona,
chyba ze wady sg nieistotne.

Dodatkowym uprawnieniem kupujacego jest mozliwos¢ zadania naprawienia
szkody poniesionej na skutek istnienia wady (art. 566 k.c.).

Zachowanie uprawnieni z tytutu rekojmi za wady fizyczne rzeczy zalezy od
pewnych aktéw starannosci kupujacego. Powinien on zawiadomi¢ sprzedawce
o wadzie w ciggu miesigca od jej wykrycia, a gdy zbadanie rzeczy jest w danych
stosunkach przyjete, w ciggu miesigca po uptywie czasu w ktérym, przy zacho-
waniu nalezytej starannosci, mogt wade wykry¢. Jezeli sprzedaz dotyczyta oséb
prowadzacych dziatalnos¢ gospodarczg, kupujacy ma obowigzek zbadaé rzecz
w czasie 1 w sposéb przyjety dla rzeczy danego rodzaju oraz zawiadomi¢ nie-
zwlocznie sprzedawce. Jezeli wada wyszta na jaw pdZniej, obowiazek zawiado-
mienia powstaje niezwlocznie po jej wykryciu. Zawiadomienie sprzedawcy od-
bywa sig¢ listem poleconym wystanym we wskazanych powyzej terminach. Brak
zawiadomienia powoduje utrat¢ uprawnieni z tytutu rekojmi.

Kupujacy jest zwolniony od zbadania rzeczy, jesli sprzedawca wade podstep-
nie zatait albo zapewnil kupujacego, ze wady nie istniejg. Takie zapewnienie moze
mie¢ posta¢ swiadectwa jakosci, atestu, znaku jakosci, informacji sprzedawcy co
do ilosci, wagi towaru itp., a takze wynikac¢ z umowy stron.

Odpowiedzialnos¢ z tytutu rekojmi strony mogg rozszerzy¢, ograniczy¢ lub
wylaczy¢. Rozszerzenie odpowiedzialnosci moze nastgpi¢ zawsze. Ograniczenie
1 wylgczenie odpowiedzialnosci jest bezskuteczne, jesli sprzedawca podstgpnie
zatail wade przed kupujacym.

g) Gwarancja

Gwarancja jest drugim, obok rgkojmi, sposobem zabezpieczenia interesow
kupujacego. Ma umozliwi¢ mu naprawe rzeczy wadliwej w specjalistycznym
serwisie na koszt sprzedawcy lub producenta oraz, gdy tego wymaga stan rzeczy,
jej wymiang na nowa.

W odréznieniu od rekojmi kupujacemu stuzg tylko dwa uprawnienia: zgdanie
usuni¢cia wad fizycznych rzeczy lub dostarczenia rzeczy wolnej od wad. Kolej-
nos¢ realizacji uprawnien nalezy najczesciej, zgodnie z trescig udzielonej gwa-
rancji, do gwaranta. Takze od oswiadczenia gwaranta zalezy termin, w ktorym
mozliwa jest realizacja uprawnien z tytutu gwarancji. Jesli nie zostal zastrzezony
w dokumencie gwarancyjnym inaczej, termin ten wynosi 1 rok, liczac od dnia
wydania rzeczy kupujacemu.

Nalezy podkresli¢ fakt, ze kupujgcy moze wykonywac uprawnienia z tytutu rekoj-
mi za wady fizyczne rzeczy, niezaleznie od uprawnieni wynikajgcych z gwarancji.
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h) Odpowiedzialnos¢ producenta za produkt niebezpieczny

Zgodnie z art. 449 §1 k.c. ten kto wytwarza, w zakresie swojej dziatalnosci
gospodarczej (producent) produkt niebezpieczny, odpowiada za szkode wyrza-
dzong komukolwiek przez ten produkt. Produktem niebezpiecznym jest produkt,
ktéry w normalnym uzyciu nie zapewnia oczekiwanego bezpieczeristwa. Kodeks
cywilny przewiduje odpowiedzialnos¢ producenta na zasadzie ryzyka. Solidarng
odpowiedzialnos¢ z producentem rzeczy ponosza réwniez wytworca materiatu,
surowca lub tez czesci sktadowej produktu, importer oraz podmiot, ktéry umiesz-
czajac na produkcie swojg nazwe, znak towarowy albo tez inng informacje, po-
daje si¢ za producenta. Istnieje domniemanie, ze niebezpieczny produkt, ktéry
spowodowal szkode, zostal wyprodukowany, a nastgpnie wilagczony do obrotu
przez producenta w ramach prowadzonej przez niego dziatalnosci gospodarcze;.
Producent moze zosta¢ zwolniony od odpowiedzialnosci za szkodg wyrzadzong
przez produkt, jesli zostanie wykazane, ze:

— nie on wprowadzit dany produkt do obrotu,

— wiaczenie produktu do obrotu nastgpito poza zakresem dziatalnosci gospo-

darczej producenta,
— wiasciwosci produktu byty rezultatem zastosowania przepisOw prawa,
— biorgc pod uwage stan nauki i techniki, nie mozna byto przewidzie¢ niebez-
pieczenistwa danego produktu (ryzyko postgpu).

Nalezy podkresli¢, ze odpowiedzialnos¢ producenta nie moze by¢ ograniczona

Iub wylaczona w drodze umownej, takze w razie dokonania wyboru prawa obcego.

2. UMOWA SPRZEDAZY WEDEUG PRAWA FRANCUSKIEGO
a) Pojecie umowy sprzedazy
Zgodnie z francuskim kodeksem cywilnym (art. 1582) sprzedaz jest umowa,

przez ktérg jedna strona zobowigzuje si¢ dostarczy¢ rzecz, a druga strona zobo-
wigzuje si¢ do zaptaty ceny.

b) Zawarcie umowy
e Oferta
Wedtug prawa francuskiego oferta jest propozycja, ktéra zawiera wszystkie
wazne elementy planowanej umowy i wyraza zgode oferenta na jej zawar-
cie. Musi ona zatem by¢ precyzyjna i petna, aby mogta zosta¢ zaakcepto-
wana i sta¢ si¢ umowg. W znaczeniu prawnym oferta zawiera propozycje
Scisty (precyzyjng) i definitywng. Jesli oferta nie posiada takiego charakte-
ru, to jest to tylko zaproszenie do negocjacji.
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Propozycja jest uwazana za Scislg (precyzyjng), jezeli zawiera elementy
przedmiotowo istotne dla umowy, to znaczy np. dla umowy sprzedazy ozna-
czenie towaru i podanie ceny. Propozycja nie jest natomiast uwazana za
definitywna, jezeli zawiera zastrzezenia. Mogg to by¢ zastrzezenia wyrazo-
ne przez oferenta albo wynikajace z natury umowy.

Samo zaproszenie do negocjacji, nie oznacza zgody na zawarcie umowy.
Zerwanie rokowan

Podczas negocjacji zasadg jest mozliwos¢ zerwania rokowan w kazdym mo-
mencie. Jedyne ograniczenia wynikaja z zasady dobrej wiary 1 lojalnosci
przy prowadzeniu negocjacji. Jezeli zerwanie negocjacji byto nastgpstwem
dzialania w ztej wierze lub nielojalnie prowadzonych rokowan, wowczas
mamy do czynienia z naduzyciem prawa, co pociaga za sobg odpowiedzial-
nos¢. Sankcjg za takie naruszenie prawa moze by¢ jedynie zaptata odszko-
dowania, a nie przymus zawarcia umowy.

Oferta a umowa przedwstepna

Oferta jest jednostronnym, o§wiadczeniem woli oferenta, natomiast umowa
przedwstepna jest zgodnym oswiadczeniem stron o mozliwosci zawarcia
w przysztosci umowy definitywnej. Przyktadem umowy przedwstepnej moze
by¢ przyrzeczenie sprzedazy, list intencyjny, umowa pierwokupu. Nie two-
rzg one definitywnie umowy, ale pozostawiajg beneficjentowi tych czynno-
Sci mozliwos¢ jej zawarcia, np. beneficjent przyrzeczenia sprzedazy moze
wybra¢ czy chce dang rzecz naby¢.

Forma oferty

Oferta moze by¢ sformutowana w sposéb wyrazny (pisemnie lub ustnie)
lub dorozumiany np. poprzez wystawe sklepowa. Moze by¢ skierowana do
okreslonej osoby albo do nieokreslonych adresatéw (oferta sktadana pu-
blicznie). W tym ostatnim przypadku wazne jest odr6znienie oferty w Sci-
stym tego stowa znaczeniu od zaproszenia do rokowan.

W przypadku oferty skierowanej przez osob¢ prowadzacg dziatalnos¢ go-
spodarczg do konsumenta prawo francuskie przewiduje duzo wigksze wy-
magania formalne co do tresci.

Odwotanie oferty

Jesli oferent wyznaczyt czas, w ciggu ktérego bedzie oczekiwal na odpo-
wiedZ, nie moze odwotac oferty w ciggu tego okresu. Jezeli oferta zostanie
odwotana przed uptywem wyznaczonego przez oferenta terminu, konse-
kwencje tego mogg by¢ rézne: albo zaptata odszkodowania albo zawarcie
umowy pomimo odwolania oferty.
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® Przyjecie oferty

Zasadg jest, ze osoba, do ktdrej skierowana jest oferta moze ja odrzucic.

Jedynym wyjatkiem od tej zasady jest odmowa sprzedazy konsumentowi.

Aby doszto do zawarcia umowy, oferta musi by¢ zaakceptowana w catosci

bez zadnych zastrzezei. W przypadku braku peinej i prostej akceptacji

mozemy mie¢ do czynienia z:

— kontrpropozycja — wyrazeniem zgody na oferte w sposéb zmieniajacy
element oferty. Kontrpropozycja jest traktowana jako nowa oferta;

— zasadniczym porozumieniem (accord de principe) — zgodg na niektdre,
gléwne elementy umowy, z pozostawieniem pewnych warunkéw do ne-
gocjacji (np. porozumienie co do ceny zostalo osiggnigte, natomiast spo-
sOb zaptaty pozostaje do ustalenia);

— czgSciowa zgodg (accord partiel) — w tym przypadku zaktada sig, ze oferta
zawierata duzo elementéw i niektére z nich zostaty zaakceptowane.

Forma przyjecia oferty

Forma przyjecia oferty jest w zasadzie dowolna. Z reguty bedzie to forma

pisemna, czasem ograniczona do podpisu. Akceptacja oferty moze by¢ row-

niez ustna, a nawet dorozumiana. Zasadg jest jednak, zZe nie mozna uznac

milczenia za sposdb przyjecia oferty. Od tej zasady zalozenia istniejg 3

wyjatki:

— jesli strony byty juz ze sobg w stosunkach gospodarczych i zawarty taki
sam rodzaj umowy, strona, ktéra otrzymata nowe zamoéwienie i nie chce
zawrze¢ umowy, powinna to wyraznie oSwiadczy¢ (zaprotestowac).
W przeciwnym razie milczenie zostanie uznane za wyrazenie zgody;

— jezeli zwyczaj panujacy w danej branzy wymaga od osoby prowadzacej
dziatalnos¢ wyraznej odmowy, gdy nie chce przyjaé oferty;

— jesli oferta przewiduje jednostronne i wylgczne korzysci dla tego, dla kogo
jest przeznaczona, istnieje domniemanie, Ze zostaje zaakceptowana.

Akceptacja dotyczy tylko tych postanowieni, ktére druga strona mogta po-

znaé. Poniewaz czg¢sto w obrocie gospodarczym, opracowywane sg doku-

menty przeznaczone do podpisu przez klienta zwane ,,0g6lnymi warunka-

mi sprzedazy”, prawo francuskie przewiduje, ze postanowienia tam zawar-

te wigza drugg strong tylko wéwczas, gdy mogta ona si¢ z nimi zapoznac.

Skutek przyjecia oferty

Skutkiem przyjecia oferty jest zawarcie umowy. Okreslenie momentu zawar-

ciaumowy moze nastreczac problemy w przypadku akceptacji listownej oferty.

W prawie francuskim nazwane jest to ,,umowa miedzy nieobecnymi”. Zasa-
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dg jest, ze umowe uznaje si¢ za zawartg od chwili wystania akceptacji oferty.
Adresat oferty moze po wystaniu odwota¢ swoja oferte pod warunkiem, ze
nie dotarta ona jeszcze do oferenta. Moze to zrobi¢ np. telefonicznie.
Wyjatkowo, moment zawarcia umowy moze zostaé przesuni¢ty w czasie
jezeli umowa wymaga wypetnienia formalnosci zewnetrznych (np. otrzy-
mania pozwolenia administracyjnego).

¢) Forma umowy

W prawie francuskim obowigzuje zasada swobody formy. Forma szczegdlna
jest wymagana tylko dla kilku typéw uméw (np. dotyczacych nieruchomosci,
darowizny).

Forma pisemna jest wymagana dla uméw, ktérych wartos¢ przekracza 5 tysigcy
frank6w. Jest to forma zastrzezona dla celéw dowodowych. Forma pisemna nie jest
wymagana w obrocie gospodarczym miedzy profesjonalistami — dowdd na istnie-
nie umowy moze by¢ przeprowadzony wszystkimi mozliwymi srodkami.

d) Sktadniki umowy

Umowa sprzedazy jest zawarta, jezeli strony porozumiaty si¢ w kwestii przed-
miotu i ceny. Musi by¢ ona okreslona i wyznaczona przez strony. Cen¢ moze
okresli¢ rowniez osoba trzecia powotana przez strony, ale w przypadku, gdy nie
chce ona albo nie moze oszacowaé ceny, umowa sprzedazy nie jest zawarta
(art. 1591 k.c. fr.).

e) Obowiazki stron, skutki zawarcia umowy

Art. 1602 francuskiego kodeksu cywilnego stanowi, ze sprzedawca jest zobo-
wigzany jasno objasni¢ to, do czego si¢ zobowigzuje. Wszystkie postanowienia
niezrozumiale i dwuznaczne sg interpretowane na jego niekorzys¢. Sprzedawca
ma dwa gltéwne obowigzki. Jest to wydanie rzeczy sprzedanej oraz udzielenie
gwarancji. Prawo francuskie okresla jakie zachowanie spetnia przestanke wyda-
nia rzeczy (w art. 1604-1607 francuskiego kodeksu cywilnego).

Wydanie jest to przeniesienie rzeczy sprzedanej w posiadanie 1 wiadz¢ kupu-
jacego. Obowigzek wydania nieruchomosci jest spetniony ze strony sprzedawcy
w momencie oddania kluczy, jesli chodzi o budynek lub w momencie przekaza-
nia tytutu posiadania. Wydanie majatku ruchomego moze odby¢ si¢ albo przez
faktyczne wydanie rzeczy, przez wydanie kluczy od budynku, ktére do niego
przynaleza, albo, w pewnych przypadkach, przez samo porozumienie stron, je-
zeli wydanie nie moze si¢ odby¢ w momencie sprzedazy lub kupujacy ma juz
rzecz sprzedawang w swoim posiadaniu z innego tytutu prawnego.
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Jezeli nie ustalono inaczej, koszty wydania rzeczy ponosi sprzedawca, a kosz-
ty odebrania kupujacy. Wydanie rzeczy powinno si¢ odby¢é w miejscu i czasie
sprzedazy, jezeli nie bylto inaczej ustalone. Jezeli sprzedawca nie wydat rzeczy
w czasie uzgodnionym przez strony, nabywca moze, wedtug swojego wyboru,
zadac rozwigzania umowy sprzedazy albo wejs¢ w posiadanie rzeczy, jesli zwio-
ka wynikla tylko z winy sprzedawcy. W kazdym przypadku, sprzedawca powi-
nien zaptaci¢ odszkodowanie, jezeli z powodu niedotrzymania terminu wydania
rzeczy nabywca ponidst szkode.

Sprzedawca nie jest zobowigzany dostarczy¢ rzeczy, jezeli nie wyznaczyt ku-
pujacemu terminu na zaptatg, a kupujacy nie zaplacit ceny. Sprzedawca nie jest
réwniez zobowigzany do wydania rzeczy (nawet jesli wyznaczylt termin na za-
ptate), jezeli kupujacy zbankrutowat lub jest w stanie niewyptacalnosci, a sprze-
dawca ma uzasadniong obawe, ze straci zaplatg.

Rzecz powinna by¢ wydana w stanie, w jakim znajdowata si¢ w momencie
sprzedazy. Od tego dnia wszystkie pozytki przynalezg nabywcy. Giéwnym obo-
wigzkiem kupujacego jest zaptata ceny w dniu i miejscu oznaczonym przez umowe
sprzedazy. Jezeli umowa inaczej nie stanowi, kupujacy powinien zaptaci¢ cene
w miejscu i czasie wydania rzeczy. Zgodnie z art. 1654 francuskiego kodeksu
cywilnego sprzedawca moze domagacé si¢ rozwigzania umowy sprzedazy, jezeli
kupujacy nie zaptaci ceny.

Zgodnie z prawem francuskim skutkiem zawarcia umowy sprzedazy jest przej-
$cie na kupujgcego korzyscii cigzaréw zwigzanych z rzeczg oraz ryzyka jej przy-
padkowej utraty lub uszkodzenia.

Prawo wlasnosci rzeczy przechodzi na kupujgcego w momencie zawarcia
umowy sprzedazy, tj. od chwili, gdy strony uzgodnia przedmiot sprzedazy (rzecz)
1 ceng, nawet jesli rzecz nie zostata jeszcze dostarczona, a cena zaptacona (art. 1583
francuskiego kodeksu cywilnego). Wyjatek od tej zasady stanowi sprzedaz towa-
réw, ktore nie sg sprzedane w catosci, ale na wage, na miare i na sztuki. W sto-
sunku do nich, ryzyko utraty lub zniszczenia ponosi sprzedawca do momentu
zwazenia, zmierzenia lub policzenia.

f) Odpowiedzialno$¢ sprzedawcy z tytutu rekojmi za wady rzeczy
Sprzedawca jest odpowiedzialny wobec kupujacego za wady prawne i fizycz-
ne rzeczy (w tym wady ukryte).
Ogolna konstrukcja odpowiedzialnosci sprzedawcy za wady prawne nie rézni
si¢ od regulacji przewidzianej w prawie polskim. Podobnie przedstawia si¢ spra-
wa z odpowiedzialnoscia sprzedawcy za wady ukryte.
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g) Odpowiedzialnos¢ producenta za produkt niebezpieczny

Zgodnie z postanowieniami art. 1386-1 francuskiego kodeksu cywilnego pro-
ducent ponosi odpowiedzialnos¢ za szkodg wyrzadzong przez wytworzony przez
siebie niebezpieczny produkt niezaleznie od tego czy jest zwigzany umowa z po-
szkodowanym.

Producentem, zgodnie z prawem francuskim, jest wytworca gotowego pro-
duktu, wytwdrca jego czgsci sktadowych, podmiot ktéry umieszcza na produkcie
sw0j znak towarowy i podaje si¢ za producenta oraz importer produktu na rynek
Wspdlnoty Europejskie;j.

W przypadku, gdy szkoda zostanie spowodowana przez niebezpieczny pro-
dukt potaczony z innym produktem, producent cz¢sci sktadowej jest solidarnie
odpowiedzialny z osoba, ktéra dokonata potaczenia.

Zarzeczy uznawane sa ruchomosci (rowniez potgczone z nieruchomoscia) oraz
energia elektryczna. Produkt nalezy uzna¢ za niebezpieczny, jesli nie spetnia
warunkéw bezpieczeristwa, ktérych mégt oczekiwaé konsument w oparciu o je-
go wyglad, cel w jakim miat by¢ uzyty oraz czas, kiedy zostal wtaczony do obro-
tu. Nalezy podkresli¢, iz w przypadku dochodzenia roszczenia cigzar dowodu
spoczywa na poszkodowanym konsumencie. Musi on, zgodnie z postanowienia-
mi art. 1386-9 francuskiego kodeksu cywilnego, udowodni¢ swoja strate, defekt
produktu oraz zwigzek przyczynowy migdzy wadg a szkoda.

Francuski kodeks cywilny przewiduje szereg okolicznosci wytgczajacych od-
powiedzialnos¢ producenta. Nie ponosi on odpowiedzialnosci, gdy wykaze, ze:

— nie wigczyl wadliwego produktu do obrotu,

— cecha, ktéra spowodowala, ze produkt stal si¢ niebezpieczny, nie istniata

w momencie wejscia towaru na rynek,

— towar nie zostal wyprodukowany do celéw handlowych,

— defekt jest rezultatem stosowania bezwzglednie wigzacych norm,

— stan wiedzy w momencie wprowadzenia towaru do obrotu nie pozwalal na

stwierdzenie, ze produkt jest niebezpieczny.

Nalezy podkresli¢, iz odpowiedzialnos¢ producenta moze ulec ograniczeniu,
jezeli poza wadg produktu zostanie wykazana wina osoby poszkodowanej. Nie
mozna natomiast odpowiedzialnosci za produkt niebezpieczny ograniczy¢ na dro-
dze umownej. Uprawnienia konsumenta do dochodzenia roszczen z tego tytutu
sg ograniczone w czasie. Producent ponosi odpowiedzialnos¢ tylko przez 10 lat
od momentu wprowadzenia wadliwego produktu do obrotu. Ponadto konsument
moze dochodzi¢ swoich praw w ciagu 3 lat od chwili, w ktérej dowiedziat si¢ lub
z tatwoscia mégt sie dowiedziec o zaistnialej szkodzie.



Rozdziat IX
UMOWA DYSTRYBUC(]I

Umowa o dystrybucje towar6w wyksztalcita si¢ w praktyce i jest obecnie bar-
dzo rozpowszechniona. Dystrybutor towaréw to samodzielny przedsiebiorca, ktory
podejmuje si¢ statej sprzedazy okreslonych towaréw pochodzacych od okreslo-
nego producenta na wyodrebnionym rynku. Przedmiotem dystrybucji (dziatalno-
Sci dystrybutora) sg zwykle towary o charakterze markowym, rozpoznawane przez
klientéw. Bardzo czgsto dystrybutor otrzymuje od producenta prawo wylaczno-
sci sprzedazy jego towaréw na okreslonym rynku. Staje si¢ wtedy dystrybutorem
wyltgcznym. Dystrybutor towaréw wystepuje w umowie sprzedazy w charakte-
rze samodzielnego podmiotu, bowiem dokonuje jej we wiasnym imieniu i na
wtlasny rachunek. Czesto dystrybutor korzysta z pomocy i know-how producen-
ta oraz podlega jego kontroli z racji przynaleznosci do sieci dystrybucyjnej pro-
ducenta.

Cechg charakterystyczng umowy dystrybucji towaréw jest statos¢ wspotpracy
gospodarczej migdzy dystrybutorem a producentem.

Do umowy dystrybucji, w czgsci dotyczacej przeniesienia wlasnosci towaréw
i zaplaty ceny, stosuje sie regulacje dotyczace umowy sprzedazy.
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Rozdziat X
PRAWO CELNE

1. UWAGI WSTEPNE

W 1992 r. Rada Unii Europejskiej wprowadzita rozporzadzeniem Wspdlnoto-
wy Kodeks Celny. Jest to kompleksowy akt prawny, okreslajacy zasady, mecha-
nizmy i procedury stosowane w handlu wspdlnoty z paistwami trzecimi. Obszar
celny Wspdlnoty obejmuje ladowe terytoria paristw cztonkowskich, w tym Fran-
cji oraz ich wody terytorialne i przestrzen powietrzng. Ponadto w jego sktad wcho-
dzi réwniez terytorium Ksigstwa Monako.

Na mocy uméw dwustronnych lub jednostronnych WE przyznata niektérym pan-
stwom preferencje celne. Preferencje dwustronne wigzg Wspdlnoty miedzy innymi
z Polska. W odniesieniu do pewnych grup towarowych ich stosowanie ograniczone jest
przez kontyngenty i putapy wolumenu towaréw. Wysokos¢ progéw zalezy od stopnia
rozwoju krajéw traktowanych preferencyjnie oraz potrzeb ochrony rynkéw poszcze-
g6Inych produktéw we Wspdlnocie. Preferencje przybieraja nastgpujace formy:

— autonomicznego zawieszenia poboru cta wobec importu towaréw przemy-

stowych;

— obnizenia stawek celnych wobec pewnych towaréw rolno-spozywczych (do-

tyczy to towaréw nie objetych Wspdlng Politykg Rolng);

— kontyngentéw taryfowych dla tekstyliéw, czyli maksymalnych wielkosci

importu podlegajacego okreslonej stawce celnej;

— autonomicznego zawieszania cet lub kontyngentéw dla niektérych wyro-

béw stalowych.

Kazda z wymienionych grup preferencji stanowi przedmiot odrebnego rozpo-
rzadzenia Rady. Do rozporzadzen tych zataczone sg listy objetych preferencjami
panstw 1 terytoriow.

Na obszarze Wspo6lnoty Europejskiej obowigzuje Wspdlna Taryfa Celna oraz
osmiocyfrowa Nomenklatura Scalona oparta na tak zwanym Systemie Zharmo-
nizowanym. Taryfa Celna szereguje towary wedtug kryterium ich przetworzenia.
Tabela sktada si¢ z pigciu kolumn. Sg to:

— kody CN,

— nazwy (opisy) towaréw,
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— stawka celna autonomiczna,

— stawka celna umowna,

— dodatkowa jednostka miary stosowana w transakcjach danym towarem.

Autonomiczna stawka celna to stawka ustalona przez Wspdlnote Europejska,
natomiast stawka umowna wynika z uméw migdzynarodowych, ktérych strong
jest ta organizacja. Stawki autonomiczne stosowane sg wtedy, gdy w umowach
miedzynarodowych nie przyjeto stawki umownej w odniesieniu do danego to-
waru i mogg by¢ stosowane, gdy cto umowne jest wyzsze od autonomicznego.

W odniesieniu do niektérych towaréw ustanawiane sg okresowe zawieszenia
poboru cta. Ustalenia te zawarte s3 w odnosnikach do Wspdélnej Taryfy Celnej
Iub w specjalnych rozporzadzeniach.

W trybie autonomicznym lub w nastg¢pstwie uméw mig¢dzynarodowych usta-
lane sa zwolnienia od optat celnych. Dotyczg one w szczegdlnosci przesytek han-
dlowych o matej wartosci, mienia przesiedleficzego, upominkéw, prébek, wzo-
réw, débr przewozonych przy przenoszeniu dziatalnosci gospodarczej, ruchu przy-
granicznego w ramach wymiany kulturalnej, naukowej, imprez sportowych, po-
mocy charytatywnej, mienia dyplomatéw, itp. W niektérych natomiast przypad-
kach, w odniesieniu do pewnych krajéw, badZ okreslonych podmiotéw gospo-
darczych, stosowane sg cta odwetowe, antydumpingowe lub kompensacyjne (an-
tysubwencyjne). Formalnie biorgc, maja one stuzy¢ ochronie rynku Wspdlnoty
przed nieuczciwg konkurencja z zewnatrz.

Oprocz stawek celnych Wspdlna Taryfa wymienia réwniez dwa inne rodzaje oplat.
Sa to zmienne optaty wyréwnawcze dla artykutéw rolnych (AGR), oraz optaty do-
datkowe dla przetworéw rolno-spozywczych (ruchomy element MOB), obcigzajace
zawartosS¢ poszczegdlnych sktadnikéw (takich jak cukier czy mleko) w przetworach.

Wszystkie ustalenia dotyczgce zakresu stosowania Wspélnej Taryfy Celnej
znaleZ¢ mozna w Zintegrowanej Taryfie Wspdlnoty Europejskiej (TARIC). Jest
to czterotomowa publikacja wydawana co roku przez Urzad ds. Oficjalnych Pu-
blikacji Wspdlnoty. Zawiera ona, oprocz podstawowych stawek celnych, szcze-
gbétowe informacje o nastepujgcych zagadnieniach:

— zawieszeniach cet autonomicznych,

— preferencjach taryfowych przyznanych poszczegélnym krajom lub grupom

krajow,

— ograniczeniach ilosciowych (kontyngentach i plafonach) w handlu z po-

szczegOlnymi krajami,

— clach antydumpingowych i kompensacyjnych,

— walutowych kwotach wyréwnawczych,



50 PRAWO FRANCUSKIE — Poradnik dla eksporteréw

— licencjach importowych,

— indeksach srednich okresowych cen niektérych tatwo psujacych si¢ warzyw
1 owocow,

— elementach zmiennych doliczanych do cla na przetworzone artykuty spo-
Zywcze,

— ustaleniach dotyczacych artykuléw widkienniczych.

W Taryfie Celnej uwzgledniane sg réwniez przejsciowe zasady handlu z po-

szczegOlnymi krajami.

2.REZIMY CELNE

Gtoéwna czgs¢ Kodeksu Celnego Wspdlnoty poswigcona jest problemowi roz-
maitych reziméw ekonomicznych, zwanych tez ,,przeznaczeniami celnymi”. Ogol-
ng zasade w tym wzgledzie wyraza art. 58, ktéry stanowi, iz w braku postano-
wien przeciwnych, kazdy towar, niezaleznie od swego charakteru, ilosci i pocho-
dzenia, bedzie mégt uzyskac kwalifikacje do kazdego rezimu celnego. Oczywi-
Scie, zasada ta jest ograniczona wymogiem spetnienia, zaréwno przez towar, jak
i wnioskodawce, wszystkich warunkéw kwalifikacji do danego rezimu celnego.
Mozliwe sg ograniczenia kwalifikacji towaréw do poszczegdlnych rezimow,
wynikajace z potrzeb ochrony:

— porzadku publicznego, moralnosci i bezpieczenstwa,
zdrowia i zycia ludzi, zwierzat i roslin,
dziedzictwa historycznego i artystycznego,

— wlasnosci przemystowej i handlowe;j.

Kodeks Celny wymienia i definiuje nastgpujace rezimy celne:
® Dopuszczenie do wolnego obrotu;
® Rezimy zawieszenia:
tranzyt zewnetrzny,
sktad celny,
przerdb uszlachetniajacy w wersji z zawieszeniem,
przeksztatcenie pod nadzorem celnym,
przywoéz (import) czasowy;
® Rezimy ekonomiczne
Rezimy zawieszenia, z wyjatkiem tranzytu zewngtrznego, sg jednoczesnie
nazywane rezimami ,.,ekonomicznymi”. Do tej kategorii dochodzg dodatkowo:
— przeréb uszlachetniajacy czynny w wersji ze zwrotem,
— przeréb uszlachetniajacy bierny;
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® Inne rezimy celne. Do tej kategorii naleza:

— strefy wolnoctowe,

— ponowny wywoéz (reeksport),

— zniszczenie i porzucenie.

Mozliwos¢ korzystania z okreslonego rezimu celnego zalezy od wydania ze-
zwolenia przez stosowne wiadze celne. Zezwolenie takie moze zosta¢ wydane,
jesli spetnione sg nastepujace warunki:

— whnioskodawca jest osobg dajaca gwarancje wlasciwego przebiegu procedury;

— wiadze celne sa w stanie zapewni¢ nalezyty nadzdér nad przebiegiem proce-

dury, bez koniecznos$ci uzywania srodkéw, ktére sag nadmierne w stosunku do
znaczenia ekonomicznego operacji, bedacej przedmiotem danej procedury.

Wiadze celne mogg uzalezni¢ wydanie zezwolenia na korzystanie z okreslo-
nego rezimu celnego od zlozenia stosownego zabezpieczenia na poczet ewentu-
alnych naleznosci celnych.

Prawa i obowigzki zawarte w zezwoleniu mogg zosta¢ zbyte lub przekazane
osobom trzecim na warunkach okreslonych przez wtadze celne.

a) Przeréb uszlachetniajacy

Jest to odptatny przer6b (uszlachetnienie) towaréw otrzymanych w tym celu
czasowo z zagranicy lub wystanych za granicg. Warunkiem przerobu uszlachet-
niajgcego jest, aby przerabiany towar pozostawat podczas przerobu wlasnoscig
wysylajacego i jemu byt zwrdécony. Przer6b uszlachetniajacy jest nazywany czyn-
nym dla tego kraju, w ktérym odbywa i do ktérego wptywa zaptata oraz biernym
dla kraju, ktéry powierza towar za granic¢ i z ktérego pochodzi zaptata. W wyni-
ku przerobu uszlachetniajacego nastgpuje zwigkszenie wartosci towaru, jednak-
ze bez zmiany jego rodzaju.

Przerdb uszlachetniajgcy jest czesto mylony z produkcja eksportowg realizo-
wang na zlecenie zagranicznych firm, ktére dostarczajg producentom surowcow,
potfabrykatéw i wzoréw produkcyjnych.

e aktywny przerob uszlachetniajgcy
Towary pochodzace z krajéow trzecich moga by¢ czasowo przywozone bez
zaplaty cet i podatkéw i bez iloSciowych ograniczert w celu przetworzenia, a na-
stepnie wyeksportowania na rynki zagraniczne pod postacig wyrobow prze-
tworzonych. Wspdlnota rezygnuje ze sciggania oplat celnych od towaréw ob-
jetych ta procedura. Ma to na celu popieranie rodzimego przemystu przetwa-
rzajacego surowce i potfabrykaty obce w produkcji wyrobéw przeznaczonych
na eksport. W wyniku przerobu aktywnego powstajg towary zwane ,.kompen-
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sacyjnymi”. Warunki, jakie musi spelni¢ podmiot zainteresowany korzysta-

niem z procedury przerobu aktywnego, to:

— siedziba lub miejsce zamieszkania we Wspélnocie,

— mozliwos$¢ identyfikacji towaréw importowanych w produktach kompen-
sacyjnych,

— przestanki ekonomiczne: stworzenie dogodnych warunkéw do eksportu ze
Wspdlnoty bez uszczerbku dla producentéw wspdlnotowych.

® bierny przeréb uszlachetniajacy

W rezimie biernego przerobu uszlachetniajgcego porzadek dziatan jest odwrot-

ny niz przy przerobie aktywnym. Towary sg bowiem najpierw eksportowane

czasowo poza terytorium celne Wspdlnoty, przetwarzane w krajach trzecich,

a wreszcie ponownie sprowadzone pod postacig uzyskanych wyrobéw (wyroby

kompensacyjne), przy catkowitym lub cz¢Sciowym zwolnieniu z optat celnych.

b) Przeksztatcenie pod nadzorem celnym

Wspdlna Taryfa Celna skonstruowana jest w ten sposdb, ze stawki na surowce
i potfabrykaty sg nizsze od stawek na wyroby przetworzone. Zapewnia to ochrong
wspdlnotowego przemystu przetwérczego. W niektérych jednak wypadkach kwo-
ta cet od wyrobow gotowych jest nizsza od tej naktadanej na surowce, stuzace do
produkcji danego wyrobu. Aby nie zachgca¢ do sprowadzania towaréw gotowych
tego rodzaju i motywowac do rozpoczecia przetwarzania surowcéw w innym kra-
ju, stosuje si¢ procedur¢ przeksztatcania pod nadzorem celnym. Z procedury tej
mogg korzysta¢ wylacznie towary zamieszczone w specjalnym wykazie, opraco-
wanym przez Komitet Kodeksu Celnego. Wykaz ten zawiera rowniez opis dopusz-
czalnego przetworzenia, ktére daje prawo do ubiegania si¢ o zastosowanie proce-
dury przeksztalcenia pod nadzorem celnym. Zawartos¢ wykazu towaréw dopusz-
czonych do przeksztalcenia pod nadzorem celnym jest, oczywiscie, zmieniana co
jakis czas, zgodnie z trendami produkcyjnymi, pojawiajacymi si¢ we Wspdlnocie.

Rezim przeksztalcenia pod nadzorem celnym polega na wprowadzeniu na ob-
szar celny Wspdlnoty towaréw niewspdélnotowych w celu zmiany ich rodzaju
i stanu. Towary te nie sg obcigzane ctami w momencie przywozu, odpowiednie
cta naktada si¢ na nie po przetworzeniu. Sg wéwczas nazywane ,,produktami
przetworzonymi”. Zezwolenie wydaje si¢ na wniosek podmiotu, ktéry dokonuje
samodzielnie — lub zleca dokonanie przeksztalcenia. Aby wiadze celne mogty
udzieli¢ wnioskodawcy zezwolenia, muszg zosta¢ spelnione okreslone warunki:

— podmiot musi mie¢ siedzib¢ na obszarze Wspdélnoty,

— mozliwe jest zidentyfikowanie w produktach przetworzonych towaréw im-

portowanych,
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w wyniku przeksztalcenia nastgpuje nieodwracalna zmiana rodzaju towaru,
korzystanie z tej procedury nie stanowi obejscia przepisow dotyczacych za-
sad pochodzenia oraz ograniczen ilosciowych przywozu,

dzigki przeksztalceniu utrzymywana jest na obszarze Wspdlnoty dziatal-
nos¢ przetwoércza w danej dziedzinie, a sama operacja nie zagraza produ-
centom wyrobéw podobnych.

¢) Warunki ekonomiczne dopuszczenia do reziméw celnych

Kodeks Celny Wspdlnoty uzaleznia procedury przerobu uszlachetniajgcego
1 przeksztalcenia pod nadzorem od spetnienia przez wnioskodawcg okreslonych
warunkéw. Na szczeg6lng uwage zastuguja wymienione we wszystkich trzech
przypadkach warunki ekonomiczne.

Warunki ekonomiczne uwaza si¢ za spetnione, migdzy innymi, w nastgpuja-
cych przypadkach:

® operacja przerobu lub przeksztalcenia, w przypadkach gdy:

jest przedmiotem umowy dotyczgcej przerobu, zawartej z osobg z paistwa
trzeciego,

dotyczy towaréw o niehandlowym charakterze,

obejmuje naprawe, wypetnianie, dopasowanie,

dotyczy zwyczajowych form konserwacji towaréw, polepszania ich wygla-
du, jakosci rynkowej czy tez przygotowania do sprzedazy,

dotyczy towaréw zajmujacych okreslong pozycj¢ nomenklatury scalonej;

® towary porownywalne do towaréw kompensacyjnych nie sg produkowane we
Wspdlnocie, zajmujg t¢ samg pozycje nomenklatury scalonej w kodzie oSmio-
cyfrowym, majg t¢ samg jakos¢ handlowg i charakterystyke techniczna;

® towary poréwnywalne nie sg produkowane we Wspdlnocie w wystarczajacej ilosci;

® towary poréwnywalne nie mogg zosta¢ dostarczone wnioskodawcy przez
wspdllnotowych producentéw w rozsadnym czasie, odpowiadajacym diugosci
operacji przerobu;

® towary poréwnywalne sg produkowane we Wspdlnocie, jednakze nie mogg
by¢ wykorzystane z nastgpujacych powodow:

ich cena uczynitaby operacj¢ przerobu nieoptacalng ekonomicznie,

ich jakos¢ lub charakterystyka nie sg wystarczajgce do operacji przerobu,
nie odpowiadajg wyraznie okreslonym wymaganiom nabywcy produktéw
kompensacyjnych,

produkty kompensacyjne muszg by¢ wykonane z towaréw importowanych,
jesli jest to niezbedne dla poszanowania ochrony wiasnosci intelektualnej
lub przemystowej;
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® wnioskodawca spelnia nastgpujace warunki:

— w danym okresie zaspokaja 80% swoich potrzeb na surowce podobne do
wytwarzanych produktéw kompensacyjnych dzigki towarom poréwnywal-
nym,

— czyni starania o zapewnienie sobie odpowiednich dostaw,

— czyni niezbedne kroki w celu zaopatrzenia si¢ w niezbedne surowce i nie
otrzymuje zZadnej oferty z terytorium Wspdlnoty,

— zajmuje si¢ produkcja lub naprawg i konserwacjg samolotéw na potrzeby
lotnictwa cywilnego.

Osoba wnioskujgca o dopuszczenie towaréw do reziméw przerobu lub prze-
ksztalcenia powinna wykaza¢ w swym wniosku spetnianie warunkéw ekonomicz-
nych. Jesli wladze celne uznaja, ze warunki ekonomiczne sg spetnione z innych
powodéw, niz wymienione powyzej, nie mogg wydaé zezwolenia na okres
przekraczajacy dziewigé miesigcy.

W przypadkach watpliwosci stuzby celne moga zasiggac opinii Komisji Euro-
pejskiej w celu stwierdzenia, czy w danym przypadku spetnione sg warunki eko-
nomiczne.

Zalecenia Komisji okreslajg rdwniez elementy, ktére nie powinny byc¢ brane
pod uwage jako podstawa wydania zezwolenia na dopuszczenie do rezimu prze-
robu badzZ przeksztalcenia:

— fakt, ze potencjalny dostawca towaréw porownywalnych jest konkurentem

podmiotu dokonujgcego operacji przerobu lub przeksztalcenia,

— fakt, ze towary te produkowane sg we Wspdlnocie przez jednego wytworce.

d) Czasowy przywoz

Rezim czasowego przywozu przewiduje uzywanie na terenie Wspoélnoty to-
waréw niewspélnotowych, ktére nie zostajg obcigzone ctami (lub obcigzone czg-
Sciowo) i poddane srodkom polityki handlowej WE. Towary te sa przeznaczone
do ponownego wywozu (reeksportu) bez poddawania ich przeksztatceniom, oprécz
naturalnej deprecjacji wywotanej ich uzyciem. Czasowy wywo6z poddany jest
normalnym zasadom eksportu, polityki handlowej, jak i wszelkim niezbednym
czynnosciom administracyjnym.

Listg towardw, ktére moga zosta¢ objete dziataniem procedury przywozu cza-
sowego, okreslajg Postanowienia Wprowadzajace Kodeks Celny. Procedura przy-
wozu czasowego dotyczy nastgpujacych grup towardw:
® konteneréw;
® Srodkéw transportu;
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® iinnych:

— materialéw zawodowych,

— elementéw wystaw, targéw, ekspozycji, kongresow,

— materialéw edukacyjnych,

— materialéw naukowych,

— materialéw medycznych, chirurgicznych i laboratoryjnych,

— materialéw do walki ze skutkami katastrof,

— opakowarn trwatych,

— matryc, form, wzoréw, prébek towaréw,

— przyrzadéw pomiarowych,

— narzedzi i instrumentéw,

— dziet sztuki na wystawy,

— rzeczy osobistych podréznych,

— wysylek pocztowych ,,na okaziciela”.

Jezeli towar nie moze by¢ catkowicie zwolniony od cta, gdyz nie spetnia wa-
runkéw przewidzianych badZ w ustawodawstwie Wspdlnoty, badZ to w konwen-
cjach migdzynarodowych, obcigzany zostaje ptatnoscig 3% wartosci cla osta-
tecznego za kazdy miesigc przebywania na obszarze celnym WE.

Zamiast zwolnienia cz¢Sciowego wiadze celne mogg udzieli¢ zwolnienia cat-
kowitego, jesli nie narusza to konkurencji w ramach Wspdlnoty Europejskiej lub
nie szkodzi interesom gospodarczym podmiotéw wspdlnotowych.

Warto wiedzieé, ze zgodnie z polskim prawem celnym (art. 4) kazda osoba
zamierzajaca faktycznie dokona¢ przywozu lub wywozu moze uzyska¢ od orga-
nu celnego informacj¢ o stosowaniu przepisow prawa celnego. Informacje udzie-
lane sg bezplatnie, jednakze koszty poniesione przez organ celny, zwiazane z ana-
lizami lub ekspertyzami, opiniami biegtych, a takze przechowywaniem, dozoro-
waniem, ubezpieczeniem, zniszczeniem oraz z odestaniem towaréw do wniosko-
dawcy podlegaja zwrotowi przez wnioskodawce.

Prezes Gtéwnego Urzedu Cet wydaje rowniez w formie decyzji, na pisemny
whniosek osoby, wigzacg informacje taryfowg dotyczaca klasyfikacji towaru we-
dtug kodu taryfy celne;.

Przedmiotem wigzacej informacji taryfowej jest klasyfikacja towaréw wedtug
nomenklatury towarowej taryfy celne;j.



Rozdziat XI
AKCYZA

Funkcjonujacy obecnie we Francji jak i innych krajach Unii Europejskiej sys-
tem podatkéw akcyzowych zostal wprowadzony z dniem 1 stycznia 1993 r.
w zwigzku z utworzeniem rynku wewnetrznego. Podstawowg dyrektywg kon-
struujgcg ten system jest Dyrektywa 92/12/EWG z 25 lutego 1992 r. w sprawie
przepis6w ogdlnych dotyczacych wyrobu podlegajacych opodatkowaniu podat-
kiem akcyzowym oraz w sprawie sktadowania, przepltywu i nadzorowania ta-
kich wyrobéw. Byta ona juz pigciokrotnie nowelizowana ( Dz. Urz. WE seria
Lnr390z31.12.92, Dz. Urz. WE seria L nr 365 z 31.12.94, Dz. Urz. WE seria
Lnr8z11.01.97, Dz. Urz. WE seria L nr 161 z 01.07.2000, Dz. Urz. WE seria
L nr 193 2 29.07.2000). Dyrektywa 92/12/EWG ustala zasady obrotu produkta-
mi objetymi akcyza i sposobu pobierania akcyzy w stosunku do towaréw wypro-
dukowanych w krajach cztonkowskich lub importowanych do Unii z krajow trze-
cich. Uzupelniona jest dyrektywami szczegétowymi dotyczacymi opodatkowa-
nia poszczegdlnych wyrobéw akcyzowych.

1.ZAKRES PRZEDMIOTOWY AKCYZY
Zgodnie z art. 3, ust.1 Dyrektywy 92/12/EWG dotyczy ona:
® olejéw mineralnych
® alkoholu i napojéw alkoholowych
® wyrobow tytoniowych.
Towary te sg zdefiniowane we wlasciwych dyrektywach.

2. KONSTRUKCJA AKCYZY (przedmiot opodatkowania, moment
powstania obowiazku podatkowego, podatnicy)

Zgodnie z Dyrektywa 92/12/EWG towary podlegaja opodatkowaniu akcyza,
jezeli sa wyprodukowane w krajach cztonkowskich lub importowane z krajéw
trzecich. Podatek jest pobierany w momencie przeznaczenia towaréw do kon-
sumpcji na rzecz pafnistwa cztonkowskiego, w ktérym towary te s nabywane przez
konsumenta, wedtug stawek obowiagzujacych w tym panstwie. Powstanie obo-
wigzku podatkowego w momencie przekazania towaru do konsumpcji powoduje
rozciggnigcie zakresu przedmiotowego podatku na konsumpcje¢ wilasng i ubytki
towaréw. Podatek akcyzowy staje si¢ wymagalny w chwili wprowadzenia towa-
réw narynek lub w chwili zanotowania brakéw objetych podatkiem akcyzowym.
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Przez wprowadzenie na rynek towardw objetych podatkiem akcyzowym rozumie si¢:
® kazde wprowadzenie towaru poza system zawieszenia podatku wlgcznie

z wprowadzeniem nieformalnym,

e wszelkie wytwarzanie tych towaréw, wigcznie z wytwarzaniem nietypowym,
z wylaczeniem przepisow zawieszajacych pobdr podatku akcyzowego,

e wszelki przywo6z tych towaréw, wigcznie z przywozem nieformalnym, w przy-
padku gdy towary te nie zostaly objete przepisami zawieszajacymi pobor po-
datku akcyzowego.

Jako warunki wymagalnosci oraz stawki podatku akcyzowego przyjmuje si¢
warunki i stawki obowigzujace w dniu, w ktérym podatek akcyzowy staje si¢
wymagalny w tym panstwie cztonkowskim, w ktérym nastgpuje jego wprowa-
dzenie na rynek lub zanotowanie brakéw.

3.ZWOLNIENIA PRZEWIDZIANE
WE WSPOLNOTOWYM SYSTEMIE AKCYZY

Zgodnie z Dyrektywa 92/12/EWG produkty objete podatkiem akcyzowym sg

zwalniane z obowigzku ptacenia podatku akcyzowego, jezeli sg przeznaczone :

— na dostawy w ramach stosunkéw dyplomatycznych lub konsularnych,

— dla organizacji migdzynarodowych, uwazanych za takie przez wladze pan-
stwa cztonkowskiego goszczacego oraz przez czlonkéw tych organizacii,
w granicach i na warunkach okreslonych w mi¢dzynarodowych konwencjach
ustanawiajacych takie organizacje lub w umowach pomig¢dzy centralami,

— dlasit zbrojnych wszelkich paiistw bedacych stronami Paktu Péinocnoatlan-
tyckiego innych niz panstwo cztonkowskie, w specjalnych okolicznosciach
przewidzianych w Dyrektywie 92/12/EWG,

— dlakonsumpcji w ramach umowy zawartej z paristwami nie bedgcymi czion-
kami Wspdlnoty lub z organizacjami migdzynarodowymi, pod warunkiem,
ze umowa taka jest dopuszczona lub zatwierdzona odnosnie zwolnienia od
podatku od wartosci dodanej (VAT).

4.0ZNACZENIE WYROBOW ZNAKAMI AKCYZY

Panistwa czlonkowskie majg prawo zadac, aby towary wprowadzone na rynek
na ich terytorium nosily oznakowanie podatkowe lub posiadaty krajowe znaki
identyfikacyjne, stosowane do celéw podatkowych. Nie moze to jednak naruszac
momentu wymagalnosci podatku okreslonego w Dyrektywie 92/12/EWG.

Paristwa cztonkowskie maja obowigzek dopilnowania, aby procedura zwigzana
ze stosowaniem oznakowania nie tworzyta przeszkdéd w swobodnym obrocie towa-
rami objetymi podatkiem akcyzowym. Oznakowanie podatkowe lub znaki identyfi-
kacyjne s3 wazne w tym paristwie czlonkowskim, w ktérym zostaty wystawione.
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5. STAWKI PODATKOWE | PODSTAWA OPODATKOWANIA
OBOWIAZUJACE WE FRANC]JI

a) Opodatkowanie alkoholu i napojéw alkoholowych

— rezim fiskalny alkoholu i napojéw alkoholowych
Do tej kategorii zalicza si¢ w szczeg6lnosci wodke, likiery, aperitify, sztuczne
wina oraz inne napoje na bazie alkoholu. Napoje sktadajace si¢ z alkoholu
destylowanego sg opodatkowane na podstawie ustalonych stawek na hekto-
litr czystego alkoholu, napoje sktadajace si¢ z alkoholu destylowanego i al-
koholu zaczynowego (produkty posrednie) sg opodatkowane w zaleznosci
od ilosci produktu korficowego.

— wina 1 jabteczniki (wina jabtkowe)
Wina, jabteczniki, napoje alkoholowe na bazie soku gruszkowego i miody
pitne maja wspdlny rezim fiskalny. Stawki stosuje si¢ w zaleznosci od ilo-
sci produktu, ktéry ma zosta¢ opodatkowany.

b) Podatek wewnetrzny od produktéw naftowych (Taxe Intérieure
sur les Produits Pétroliers — TIPP)

Produkty naftowe podlegajg specyficznemu opodatkowaniu, obliczanemu od
ilosci lub masy (na przyktad we frankach za hektolitr). Gléwnym podatkiem jest
wyzej wspomniany podatek wewngtrzny od produktéw naftowych.

Podatek ten jest ustalany w zaleznosci od fizycznych cech opodatkowanych
produktéw naftowych i obliczany wedlug stawek przewidzianych przez ustawo-
dawstwo celne.

Stawki w roku 2000 przedstawiaty si¢ nastgpujgco:

— 417,68 frankow francuskich za hektolitr benzyny super bez otowiu zawie-

rajgcej Srodek chronigcy silniki,

— 384,62 frankoéw francuskich za hektolitr benzyny super bez otowiu,

— 255,18 frankéw francuskich za hektolitr gazu.

c) Opodatkowanie tytoniu

Tytor jest opodatkowany w momencie wprowadzenia do uzycia. Od 2000 roku,
gléwna czgs¢ tego podatku (93%) nie jest odprowadzana bezposrednio do budze-
tu panistwa, ale przeznacza na finansowanie okreslonych wydatkéw o charakte-
rze socjalnym.

Wiecej informacji na temat podatku akcyzowego mozna uzyskac na stronie interne-
towe] http://www.service-public.fr (wersja jezykowa francuska, angielska) oraz hitp:/
www.finances.gouv.fr (wersja jezykowa francuska, angielska, hiszpariska i niemiecka).



Rozdziat Xl
PODATEK VAT

1. UWAGI WSTEPNE

Eksport polega na wywozie towaréw do kraju przeznaczenia. Konsekwencja
tego jest brak obcigzenia podatkiem od wartosci dodanej eksportu towaréw i ustug
w kraju eksportera i opodatkowanie w kraju przeznaczenia przy zastosowaniu
odpowiedniej stawki obowiazujgcej w panstwie importera.

Z kolei w kraju eksportera ma zastosowanie stawka 0% lub zwolnienie z opo-
datkowania z prawem do odliczenia podatku naliczonego. Najwazniejszym na-
stepstwem stosowania w odniesieniu do eksportu stawki 0% lub wyzej wspo-
mnianego zwolnienia jest mozliwos¢ odliczenia podatku naliczonego zaptacone-
go przez eksportera przy nabyciu towaréw i ustug zwigzanych z dziatalnoscig
eksportowa.

2.PODATEK VAT WE FRANC]JI
- PODMIOT | PODSTAWA OPODATKOWANIA

Podmiotami francuskiego podatku od wartosci dodanej VAT (TVA — Taxe sur
Valeur Ajoutée) sa zarbwno osoby fizyczne, jak i prawne wykonujace we wia-
snym imieniu i na wlasny rachunek czynnosci polegajace na sprzedazy towaréw
i ustug. Przedmiotem podatku jest obrét z tytutu sprzedazy towardw i ustug, ich
uzycie przez przedsigbiorce na cele wtasne oraz przywdz towaréw i ustug (im-
port). Wywoz towardw i ustug (eksport) jest zwolniony od podatku.

W systemie podatku od wartosci dodanej sg stosowane zwolnienia w odnie-
sieniu do przedsi¢biorstw handlowych i hoteli, ktérych roczny obrét nie przekra-
cza 500.000 frankéw francuskich (netto bez podatku) oraz przedsigbiorstw ustu-
gowych, ktérych obrét nie przekracza 175.000 frankéw francuskich. Zwolnienie
polega na tym, ze podatnicy nie doliczajg podatku do obrotu z tytutu sprzedawa-
nych przez siebie towardw i ustug. Podstawe opodatkowania stanowi obrét z tytutu
sprzedazy towaréw i ustug pomniejszony o kwote podatku. Podatek jest oblicza-
ny od wartosci sprzedazy netto, a nastepnie do niej doliczany, by uzyskaé war-
tos¢ sprzedazy brutto.
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3. STAWKI PODATKOWE WE FRANCJI

Podstawg podatku jest nalezno$¢ z tytutu sprzedazy towaréw i ustug. Za na-
leznos¢ uznaje si¢ tez koszty uboczne jak np. odsetki, prowizje, przewozy, ubez-
pieczenia i opakowania. Ponadto nalezg tu takze podatki, cta i oplaty, z wyjat-
kiem samego podatku od wartosci dodanej. W przypadku importu podstawg opo-
datkowania jest wartos¢ celna towaru powigkszona o clo. Za naleznos¢ stano-
wigcg podstawe opodatkowania przyjmuje si¢ kwotg umowng.

Ustawa o francuskim podatku od wartosci dodanej zawiera dtugg liste zwol-
niefi podatkowych, do ktérych nalezg m.in.:

— eksport oraz towary i ustugi opodatkowane stawkg zerowa,

— publiczne aukcje przedmiotéw uzywanych, dziet sztuki i zbioréw, kamieni

szlachetnych, peret itp,

— obroty podlegajgce opodatkowaniu podatkiem gietdowym,

— niektére obroty rolnictwa i rybotéwstwa,

— niektdre obroty przedsigbiorstw prasowych i drukarni,

— niektoére ustugi finansowe i bankowe,

— ustugi ubezpieczeniowe,

— niektore ustugi lekarzy, nauczycieli, autor6w, artystow, sportowcéw, akto-
réw, adwokatéw tp.

Francuski podatek VAT zawiera trzy stawki:

— podstawowg — 19,6%. Stawka ta dotyczy wszystkich operacji, ktére nie sg
objete innymi stawkami;

— ulgowg — 5,5%. Opodatkowane tg stawkg sg artykuty zywnosciowe, ptody
rolne, niektére produkty przeznaczone na pasze dla zwierzat, lekarstwa nie
refundowane, ksigzki i niektére ustugi;

— specjalng — 2,1%. Stawka ta jest stosowana gtéwnie do wydawnictw praso-
wych i lekarstw refundowanych przez ubezpieczenie spoleczne.

Francuski podatek od wartosci dodanej dopuszcza potracenie podatku ptaco-
nego w poprzednich fazach, lecz nie dotyczy to m.in. wydatkéw na pomieszcze-
nia dla kierownictwa i personelu, zakup srodkéw transportu osobowego, wydat-
ki w restauracji itd.

Wigcej informacji na temat francuskich regulacji podatkowych mozna uzy-
skac na stronie internetowej http.//www.service-public.fr (wersja jezykowa fran-
cuska, angielska) oraz http://www.finances.gouv.fr (wersja jezykowa francuska,
angielska, hiszpanska i niemiecka).



Rozdziat XllI

PODSTAWOWE DANE O RYNKU
FRANCUSKIM

1.PODSTAWOWE DANE

Obszar 551.500 km?
Ludnos¢ 58,7 min
Gestos¢ zaludnienia 107 os/km?
Religia:
Katolicyzm 90%
Inne 10%
Stolica Paryz
Waluta 1 Franc (FRF), 100 Centimes
Miedzynarodowy kod kierunkowy 33
2. PODSTAWOWE WSKAZNIKI MAKROEKONOMICZNE
2000 2001 2002
PKB Wzrost mid EUR 1.399,2 1.458,5 1.526,0
PKB (r/r) % 3,3 3.1 2,8
EUR,
PKB na osobe UE=100 102,9 102,0 101,3
Inflacja (r/r) % 1,4 1,5 1,7
Bezrobocie % 9,9 9,0 8,2

Produkcja przemystowa

(zmiana r/r) % 48 3.2 25
Deficyt/Nadwyzka budzetowa % PKB -1,4 0,0 -0,5
Dtug publiczny % PKB 58,3 56,9 55,7
Eksport (zmiana r/r) % 12,6 8,5 7,6
Import (zmiana r/r) % 131 8,6 7,9
Udziat sektorow w: Sile roboczej PKB
Ustugi % 70,9 71,12
Przemyst % 251 6,5
Rolnictwo % 4 2,4
Kurs konwersji franka na euro 1 EUR = 6,55957 FRF

Zrédto: European Economy, ,,The EU Economy: 2000 Review”, * prognoza, r/r — oznacza zmiane w stosunku
do roku porzedniego



62 PRAWO FRANCUSKIE - Poradnik dla eksporteréw

3.0GOLNA CHARAKTERYSTYKA RYNKU FRANCUSKIEGO

Francja lezy w Europie Zachodniej nad Oceanem Atlantyckim i Morzem Sréd-
ziemnym. Graniczy z Belgia, Luksemburgiem, Niemcami, Szwajcarig, Wiocha-
mi, Monako, Hiszpanig i Andorg.

Francja jest jednym z najbardziej rozwinigtych gospodarczo panstw Swiata.
W 2000 r. warto$¢ PKB osiagneta 1.399,2 mln euro, co stawia Francje na 4 miejscu
w Swiecie. Jednoczesnie wartoS¢ tego produktu na 1 mieszkarica wyniosta 23.103,1
euro (w Polsce w 1999 r. wskaznik ten wynosit 4.278,9 EUR?), co daje Francji 15
miejsce na swiecie. Na tle innych krajéw Unii Francje charakteryzuje wysoki wzrost
gospodarczy, w 1998 r. osiggnat on 3% (co byto rekordem wsrdd krajow rozwinig-
tych, z wyjatkiem Irlandii). Jedng trzecig PKB Francji tworzy produkcja przemy-
stowa, natomiast lwia czgs$¢ (64%) powstaje dzigki sektorowi ustug.

Zmiany w strukturze zatrudnienia sg odbiciem przemian gospodarczych, co
wplywa na strukture wytwarzania dochodu narodowego. W latach 1980-98 udziat
pracujacych w ustugach wzrést z 57% do 70% ludnosci zawodowo czynnej, a pra-
cujacych w przemysle spadt z 32% do 26%; w rolnictwie réwniez jest tendencja
spadkowa z 8% do 4%. Migdzy poczatkiem lat 80-tych i koricem lat 90-tych bez-
robocie wzrosto z 6% do 12% ludnosci w wieku produkcyjnym. W 2000 r. wy-
nosito ono 10% — najwyzsze bylo na potudniu (15-16% — Langwedocja, Prowan-
sja) i na p6tnocy (Nord-Pas-de-Calais), a najnizsze (7-9%) na wschodzie — Alza-
cja —1i w potudniowo-srodkowej czgsci kraju (Limousin, Owernia).

Francja jest jednym z szesciu panistw —zatozycieli Unii Europejskiej. Od 1 stycz-
nia 1999 roku Francja jest rowniez cztonkiem Unii Gospodarczej i Walutowe;.

Ustroj polityczny. Francja jest republika, a system polityczny oparty jest na
Konstytucji, ktéra zostata zatwierdzona w drodze referendum w 1958 r. Na czele
rzadu stoi, wybierany co 7 lat, prezydent (Jacques Chirac — kadencja 1995-2002 r.),
ktéry mianuje premiera. Obecnie premierem Francji jest Lionel Jospin wybrany
w 1997 r. Wiadzg ustawodawczg sprawuje Zgromadzenie Narodowe i Senat (wy-
bierane odpowiednio co 519 lat).

Francja dzieli si¢ na 22 regiony, obejmujace 96 departamentéw. W sktad Francji
wchodza 4 departamenty zamorskie: Gujana Francuska, Gwadelupa, Martynikai Reu-
nion i 4 terytoria zamorskie: Francuskie Terytoria Potudniowe i Antarktyczne, Poli-
nezja Francuska, Wallis 1 Futuna oraz Nowa Kaledonia o statusie specjalnym, ponad-
to dwie tzw. wspdlnoty terytorialne: Majotta oraz Saint Pierre i Miquelon.

2 Wyliczone na podstawie sredniego kursu euro w 1999 r. 1 USD = 1,066 EUR, Zrédlo: Reuters.
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4. PRZEMYSL

Francja jest krajem wysoko uprzemystowionym. Dzigki prowadzonej przez rzad
polityce decentralizacji powoli zaciera si¢ historyczny podzial na bardziej uprze-
mystowiong czes¢ péinocno-wschodnia i stabiej uprzemystowiong czgs$¢ potozong
na potudniowy zachdd od linii Hawr-Marsylia. Region Paryski pozostat tradycyj-
nym oSrodkiem przemystowym, ale utworzono nowe osrodki przemystowe na za-
chodzie 1 na potudniu kraju. Te zmiany przestrzenne wigzaty si¢ z unowoczesnie-
niem przemyshu i wzrostem jego produktywnosci. Ograniczono dziatalnos¢ lub
zamknieto nierentowne przedsigbiorstwa — gldwnie przemystu ciezkiego (w latach
1974 — 1996 liczba zatrudnionych tam os6b spadta o 1,8 mln oséb).

Najwazniejszg gatezig jest przemyst maszyn i Srodkéw transportu. W 1997 r.
dostarczyt on 23% ogdlnej wartosci produkcji przemystowej. Produkcja samo-
chodéw osobowych (firmy Peugeot-Citroén i Renault), w ktérej Francja zajmuje
4 miejsce na $wiecie, odbywa si¢ w ile-de-France, w regionach Pas-de-Calais
1 Franche-Comté (zaktady Peugeota w Sochaux), w Alzacjii w okolicach Lyonu.
Przemyst lotniczy (gtéwnie firmy: Aérospatiale, Snecma, Dassault) zlokalizowa-
no przede wszystkim na potudniu: w Akwitanii i Midi-Pyrénées (z centrum w Tu-
luzie), w Marsylii, a takze w Nantes i w regionie Paryza. Produkuje si¢ samoloty
pasazerskie (Airbus, Concorde), wojskowe (Mirage) i helikoptery. Rozwinigty
jest rowniez przemyst kosmiczny — francuskie rakiety Ariane wyniosty na orbitg
okotoziemskg ponad potowg wystrzelonych dotychczas na Swiecie satelitow cy-
wilnych. Wyréb statkéw (masowce, rybackie) ograniczono do stoczni atlantyc-
kich, a okrety o napedzie atomowym sg konstruowane gtéwnie w Brescie.

W energetyce podstawowe znaczenie majg elektrownie jadrowe (59 elektrow-
niw 1999 r.) zlokalizowane gtéwnie na pétnocnym wybrzezu, nad Rodanem i Lo-
arg. W 1998 r. dostarczyly one 76% produkcji energii elektrycznej (najwyzszy,
po Litwie, wskaZnik na swiecie). Z elektrowni wodnych pochodzilo w 1998 r.
14% energii, gtéwnie z kaskad na Renie, Rodanie, Durance, Isere i Dordogne.
Elektrownie cieplne usytuowane gtéwnie w Rejonie Paryskim produkuja ilosci
energii przekraczajace zapotrzebowanie, dlatego tez Francja eksportuje 10-15%
energii do krajow sasiednich.

Rozwinigty jest rowniez przemyst elektroniczny. Takie firmy jak Alcatel, Al-
sthom, Thomson umiejscowity sie w wiekszosci wigkszych miast, gtéwnie w Ile-
de-France, Grenoble i Lyonie, tam tez skupia si¢ przemyst informatyczny (IBM
France, Hewlett-Packard France, Bull).

Duze znaczenie ma przemyst chemiczny: przetworstwo ropy naftowej, pro-
dukcja nawozéw sztucznych, widkien sztucznych, opon, lekéw i znanych w Swie-
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cie kosmetykow. Szczegdlne znaczenie ma przemyst spozywcezy, ktérego zakla-
dy sg rozproszone po catym kraju. W produkcji niektérych artykuléw Francja
odgrywa czotowg role, np.: zajmuje 1-sze miejsce w swiecie w produkcji wina;
2-gie miejsce (po USA) w produkcji seréw; jest rOwniez waznym producentem
mleka, masta, migsa i cukru.

Prawdziwg swiatowg renome¢ Francja zawdzigcza jednak nie ilosci, ale jakosci
stynnych win, spirytualiéw i seréw. Najznamienitsze wina pochodzg z okolic
Bordeaux, z Burgundii, z doliny Loary, Szampanii i Alzacji. Wsr6d wyrobow
spirytusowych najbardziej znane sg koniaki wyrabiane w regionie Charentes (Co-
gnac), armaniaki z Gaskonii, jabteczniki (calvados) z Normandii i anyzéwki (pa-
stis) z Prowansji. Najstynniejsze sposréd ponad 300 gatunkéw seréw to blue i can-
tal z Owernii, brie z Ile-de-France, camembert z Normandii, comté i gruyere
z Franche-Comté, kozi crottin de Chavignol z Berry i roquefort z Aveyron.

5.ROLNICTWO

W 1998 r. uzytki rolne zajmowaty 54,5% powierzchni kraju, w tym grunty
orne 61%. Od lat 60-tych obszar przeznaczany pod uprawe i hodowle systema-
tycznie malat (0 8% migdzy 1970 a 2000 r.), co jest zgodne z polityka rolng naj-
pierw EWG a obecnie UE. Produkcja rolna ulegta ograniczeniu na terenach naj-
mniej dla niej przydatnych, natomiast na ziemiach najdogodniejszych jest coraz
bardziej intensywna.

Pod wzglgdem wartosci wytwarzanych produktéw rolnych Francja zajmuje
1-sze miejsce w Europie i jest ich najwigkszym, po Stanach Zjednoczonych,
eksporterem. Miedzy poczatkiem lat 80-tych a koricem 90-tych produktywnos¢
pracy wrosta przeszto 2,5-krotnie i osiggneta 37 tys. dol. USA na 1 zatrudnio-
nego w rolnictwie. Wraz z odptywem ludnosci rolniczej nastgpit spadek liczby
gospodarstw (z 1,6 mIn w 1970 r. do 680 tys. w 1998 r.) oraz wzrost ich Sred-
niej powierzchni (odpowiednio z 23 ha do 42 ha). Coraz czesciej obserwuje si¢
zjawisko przejmowania w dzierzawe gospodarstw rolnych (63% powierzchni
uzytkéw rolnych w 1995 r.).

Rolnictwo francuskie, cho¢ wytwarza tylko 3% PKB, a 680 tys. gospodarstw
rolnych zatrudnia tylko 4,5% ogétu zatrudnionych, tworzy gtosne lobby w kraju
i w Unii Europejskiej (Francja wytwarza okoto 20% produkcji rolnej UE).

We Francji uprawia si¢ gtéwnie zboza, buraki cukrowe, ziemniaki, rosliny
oleiste, warzywa i kwiaty (lawenda w Prowansji, Alpach i na Wybrzezu Lazuro-
wym dla potrzeb m.in. przemystu kosmetycznego). Rozwinigete jest rowniez sa-
downictwo (uprawa jabtoni, brzoskwin, sliw, moreli, kasztanéw jadalnych, oli-
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wek 1 gruszy). Wazng role odgrywa uprawa winorosli (w zbiorach Francja zaj-
muje 2-gie miejsce w swiecie po Wioszech).

Wysoki poziom osiggnigto w hodowli bydta mlecznego i migsnego, trzody
chlewnej i owiec. Duze znaczenie ma prowadzona gltéwnie w przybrzeznych
wodach Bretanii i Normandii hodowla migczakéw: zwlaszcza ostryg (135 tys.
ton w 1997 r.) 1 malz.

6. HANDEL

Obroty handlowe Francji stanowig ponad 5% obrotéw mig¢dzynarodowych,
zaréwno w eksporcie (305,5 mld USD w 1998 r.), jak i w imporcie (286,8 mld
USD), co daje Francji 4-te miejsce w Swiecie. W strukturze geograficznej handlu
zagranicznego Francji dominujg kraje Unii. Zaréwno w eksporcie jak i w impor-
cie stanowig one okoto 63%. Na drugim miejscu znajduja si¢ Stany Zjednoczone,
do ktérych w 1998 r. Francja skierowata prawie 19% eksportu i skad sprowadzi-
ta 15,6% towaréw. Udziat Europy Srodkowo-Wschodniej w eksporcie wynosi
3,8%, z czego potowa przypada na Rosje.

Udziat w eksporcie swiatowym (w %)

1997 r. 1998 r. 2000 r.
Francja 55 5,7 5,3
USA 13,1 12,7 12,4
Niemcy 9,7 10,0 9,6
Japonia 8,0 7,2 7,5
Wielka Brytania 53 51 4.8
Kanada 4,1 4,0 4,2
Wiochy 4,5 4,5 4,1
Holandia 3,7 3,7 3,6
Belgia i Luksemburg 3,3 3,2 3,3
Hiszpania 2,0 2,0 2,0

Zrédio: Rynek, nr 11 (168) 2000.
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W eksporcie duzy udziat (23%) maja towary przetworzone o najwyzszym po-
ziomie technologicznym, zwlaszcza srodki transportu (samochody 9,5%; samoloty
5%) i urzadzenia przemystowe (m.in. wyposazenie elektrowni jadrowych), ponad-
to produkty chemiczne (farmaceutyki i kosmetyki), wyroby przemystu informa-
tycznego, zywnos¢ i wyroby metalowe. Importuje si¢ réwniez gléwnie maszyny
i urzadzenia, sprzgt elektryczny (27,8%), produkty przemystu chemicznego (18,9%),
sprzet transportowy (17,6%). Towary klasyfikowane w grupie artykuléw elektro-
maszynowych zajmowaty w 2000 r. ponad 45% importu z Francji.

7. TRANSPORT

Francja ma rozwinigtg sie¢ komunikacyjna, najbardziej gesta jest we wschod-
niej czgsci kraju, gdzie gldéwnym wezlem jest Paryz.

Najwigksze znaczenie ma transport samochodowy, ktéry obstuguje 90% prze-
wozOw pasazerskich i ponad 65% przewozow towarowych. ELaczna liczba kilo-
metrow drég kolowych we Francji wynosi 96,4 tys., w tym okoto 7,3 tys. km
autostrad. Autostrady we Francji sg platne, wyjatek stanowi Alzacja, gdzie prze-
jazd po autostradach jest bezptatny.

Potaczenia kolejowe, ktérych tgczna dlugosé wynosi 31,8 tys. km, sg rozwija-
ne na dtugich trasach. Dtugosé¢ linii najszybszych w Swiecie pociggéw TGV o na-
pedzie turbinowym i predkosci przekraczajgcej 300 km/godz. wynosi 6.686 km.
W 1998 r. udziat pociggéw TGV w transporcie pasazerskim wyniést 50%. Zna-
czenie kolei wzrosto po otwarciu w 1994 r. Eurotunelu tgczacego wybrzeza Francji
1 Wielkiej Brytanii.

Znaczenie wodnych drég srédladowych (8.500 km) maleje, w 1998 r. prze-
wieziono nimi zaledwie 3% towaréw — gtéwnie materialéw budowlanych.

W komunikacji lotniczej dominuje przedsigbiorstwo paristwowe Air France,
obstugujace 153 lotniska publiczne krajowe i wiele migdzynarodowych. Do naj-
wiekszych lotnisk we Francji nalezg lotniska w Paryzu (Charles de Gaulle i Or-
ly), Nicei, Marsylii, Lyonie i Tuluzie.

Transport morski ma ogromne znaczenie w wymianie mi¢dzynarodowe;j.
W 1997 r. na flot¢ sktadato si¢ 210 statkéw o nosnosci 6,3 min DWT. Aby prze-
ciwdziata¢ konkurencji tanich bander w 1987 r. umozliwiono armatorom spe-
cjalng rejestracje statkéw na francuskiej Wyspie Kerguelena. Przetadunki w por-
tach morskich wyniosty 424 min t (1998 r.), w tym 330 mln t stanowity wytadun-
ki (ok. 60% ropa naftowa). Najwazniejsze porty handlowe znajdujg si¢ w Marsy-
lii, Hawrze, Dunkierce, Calais (najwazniejszy port pasazerski), Nantes-Saint
Nazaire 1 Rouen.
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8. INWESTYCJE ZAGRANICZNE

Jednym z priorytetéw Rzadu Francuskiego jest zapewnienie odpowiedniego
klimatu dla zagranicznych inwestycji we Francji jako czynnika kreujacego nowe
miejsca pracy i stymulujgcego wzrost gospodarczy. Regulacje prawne dotyczace
inwestowania we Francji sg stosunkowo proste, a zagranicznym inwestorom ofe-
ruje sie r6znego rodzaju ulgi. Francja jest atrakcyjnym rynkiem inwestycyjnym
ze wzgledu na swoje potozenie w centrum Europy, jak réwniez ze wzgledu na
dobrg infrastrukture i wyksztalcong sit¢ robocza.

Pod wzgledem wartosci inwestycji zagranicznych (okoto 150 mld USD
w 1995 r.) Francja zajmuje 5-te miejsce w Swiecie. Duza jest rdwniez wartos¢
inwestycji obcych we Francji — okoto 115 mld USD w 1995 r. — gtéwnie z krajow
Unii Europejskiej, Stanéw Zjednoczonych, Szwajcarii, Brazylii i Japonii.

9. TURYSTYKA

Francja jest krajem odwiedzanym najczesciej na Swiecie przez turystow (73 min
w 1999 r.). Jednoczesnie stosunkowo niewielu Francuzéw wyjezdza na wypo-
czynek za granic¢ (okoto 10 mln rocznie), totez ogdlne wptywy z turystyki sg
wysokie: stanowig 7% wartosci PKB. Liczba zatrudnionych w turystyce oséb
stanowi okoto 7-8% wszystkich czynnych zawodowo.

Atrakcyjnos¢ turystyczna Francji wynika z piekna i r6znorodnosci krajobrazu,
wyjatkowego bogactwa dziedzictwa kulturowego i wysmienitej kuchni. Rozwojowi
turystyki 1 wypoczynku sprzyja rozbudowana infrastruktura — okoto 20 tys. hoteli
z 2 mln 16zek, liczne osrodki wakacyjne 1 schroniska miodziezowe, 42 tys. kwater
indywidualnych, 8,8 tys. kempingéw z ponad 900 tys. stanowisk, blisko 3 mln do-
moéw letniskowych (1999 r.). Najlepiej wyposazone sa wybrzeza, tereny gérskie i Tle-
de-France, gdzie przybywa najwigcej turystow, ale coraz czg¢sciej inwestuje si¢ na
innych obszarach — gtéwnie wiejskich — w zwigzku z rozwojem agroturystyki.

10. FRANCJA A POLSKA

0Od 1994 r. nastepuje wyrazna tendencja wzrostowa w handlu z Francja, zwlasz-
cza eksportu. W 1998 r. Francja wyeksportowata do Polski towary za 16,3 mln
FRF. Jej import z naszego kraju wynidst natomiast 8,1 mln FRF.

W 1998 r. udziat Francji w polskim imporcie wynosit 6,5%. Rowniez w 1998 r.
dynamika polskiego eksportu na rynek francuski byta trzykrotnie nizsza niz dy-
namika eksportu Francji do Polski. Po pierwszych 8 miesigcach 2000 r. dynami-
ka polskiego eksportu na rynek francuski ulegta znacznemu przyspieszeniu, 0sig-
gajac poziom 24,2%. Natomiast import wzrdst tylko o 4,4%, w wyniku czego
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nastgpito zmniejszenie wysokiego, ujemnego dla Polski salda handlowego. Fran-
cja jest sz6stym co do wielkosci rynkiem zbytu dla polskich towaréw.

W strukturze towarowej nadwyzki absolutne wystepuja prawie zawsze po stro-
nie Francji (poza paliwami i towarami domowego uzytku).

W 1998 1. towary sprzedane do Polski stanowity 1% wartosci eksportu, a kupione
w Polsce 5% wartosci importu. Wartosci tych obrotow regularnie rosng, w latach 90-
tych przecigtny roczny wzrost wartosci eksportu przekraczat 5%, importu — 3%.

Wyniki polsko-francuskiej wymiany handlowej
w latach 1997-1999 oraz po 8 miesiacach 2000 r. (w USD)

. Dynamika A
Dynamika o Udziat %
2000 o, w % !
1997 r. | 1998 r. | 1999 r. w % Francji
-vill 1999:199g | -Vl 2000 : |\, 7 poiski
’ 1-VIIl 1999
Obroty | 3.635,9| 4.358,7 | 4.462,1| 3.135,2 1,02 110,3 6,04
Eksport| 1.133,8| 1.326,3 | 1.328,4| 1.053,2 1,0 124,2 5,26
Import | 2.502,1| 3.033,4 | 3.133,7| 2.082,0 1,03 104,4 6,54
Saldo |-1.368,3|-1.707,1 | -1.805,3|-1.028,8 - - -

Zrédto: Rynek, nr 11 (168) 2000

Francja jest trzecim partnerem Polski nie tylko w wymianie handlowej, a pierw-
szym w dziedzinie inwestycji bezposrednich. W 1998 r. roku wartos¢ francuskich
inwestycji bezposrednich w Polsce wyniosta 782,5 mln USD, a w czerwcu 2000 r.
wartosc¢ ta wynosita 4.091,1 mln USD. Jednoczesnie wartos¢ zadeklarowanego do
zainwestowania kapitalu wynosita 1614 mln USD. Udzial francuskiego kapitatu
w Polsce jest na poziomie 9%, podczas gdy Niemcy majg 19%, a Amerykanie 18%.

Struktura towarowa polskiego eksportu do Francji w 1998 r.,
wg Boss- Export-lmport, 8.05.1999 r.
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Wysoki poziom inwestycji w 1998 r. jest gtéwnie wynikiem wzmocnienia po-
zycji przedsigbiorstw juz funkcjonujacych na polskim rynku. Nowi inwestorzy
majg 23,6% udzialu w tym strumieniu kapitatu. Firmy takie jak: Auchan, Casino,
Thomson Multimedia, Saint-Gobain czy Lafarge dokonaly w tym roku powaz-
nych transferéw funduszy. 296 mln USD zainwestowanych przez Saint-Gobain
w 1998 r. plasuje t¢ firm¢ na czotowej pozycji wsréd inwestorow francuskich,
ana 18-tym wsrdd ogétu zagranicznych.

Inwestycje w przemysle stanowig 63,2% wszystkich inwestycji, udzial ten jest
wyzszy niz Srednia wszystkich inwestycji zagranicznych (48,2%). To wynika
gléwnie z wagi przemystu chemicznego, mineralnego i tworzyw sztucznych re-
prezentowanych przez Michelin, Saint-Gobain i Lafarge. Udzial inwestycji w sek-
torze rolno-spozywczym (6,5%) i bankowo-ubezpieczeniowym (5,3%) jest na-
tomiast nizszy niz srednia wszystkich zagranicznych inwestycji, ktére odpowiednio
wynoszg 16,35% 1 17,61%. Francuzi przewodza w sektorze handlowym (18,6%)
ze wzgledu na szybko rozwijajace sie sieci supermarketow.

Nauwage zastuguje rowniez fakt rosngcej aktywnosci matych i srednich przed-
sigbiorstw, tworzacych najczgsciej w Polsce firmy joint-venture. Dzi$ Francja
ma w Polsce okoto 700 filii zatrudniajacych ponad 55 tys. oséb.

Wg danych PAIZ na koniec grudnia 2000 r. Francja wysuneta si¢ na pierwsze
miejsce w dziedzinie bezposrednich inwestycji zagranicznych dzigki dziataniom
France Telecom na polu telekomunikacji (3.136,3 mln USD zainwestowanych).

11. SYSTEM BANKOWY WE FRANC]I

Funkcje banku centralnego petni Bank Francji (zalozony w 1800 r.). Decyzje
w zakresie polityki pieni¢znej podejmuje 9-osobowy komitet, ktéry dziata w struk-
turach banku centralnego. Od 1 stycznia 1999 r., kiedy to Francja przystapita do
unii walutowej, organem nadrzgdnym komitetu jest Europejski Bank Centralny.
Nadz6r nad systemem bankowym sprawuje Association Francaise des Etablisse-
ments de Crédit (AFEC, zalozony w 1983 r., z siedzibg w Paryzu).

Do najwigkszych bankéw komercyjnych nalezg:

— Banque Nationale de Paris S.A., zalozony w 1966 r. z siedzibg w Paryzu
(2 tys. oddziatow);

— Caisse Nationale de Crédit Agricole S.A., zalozony w 1920 r. z siedzibg
w Paryzu; krajowa centrala bankéw spétdzielczych obejmuje 85 central re-
gionalnych; bank ten swojg polityke ukierunkowal gléwnie na wspieranie
agroturystyki;



70 PRAWO FRANCUSKIE - Poradnik dla eksporteréw

— Crédit Commercial de France S.A., zalozony w 1894 r. z siedzibg w Pary-
zu, posiada 184 oddzialy;

— Crédit Lyonnais S.A., zalozony w 1863 r. z siedzibg w Paryzu, ma 21 tys.
oddziatow;

— Societé Génerale S.A., zalozony w 1864 r.;

— Union Européenne de Crédit Commercial, zatlozony w 1990 r.;

— Créditdu Nord S.A., zalozony w 1848 1. z siedzibg w Paryzu, ma 640 oddziatow.

BANKI KORESPONDENCI BANKOW POLSKICH WE FRANCJI:

— Bank BPH — Banque Nationale de Paris S.A. — Paris, Societé Génerale S.A.—
Paris, Credit Industriel de I’Ouest — Nantes,

— PKO Bank Polski — Societé Génerale S.A.— Paris, Succursale de Paris— Pa-
ris, Banque Federative du Credit Mutu — Strasbourg,

— Kredyt Bank — Banque Espirito Santo et de la Venetie — Paris, Bank PKO
S.A. — Grupa PKO S.A. — Paris

— Bank Handlowy — Crédit Lyonnais S.A.— Paris, Societé Génerale S.A.— Paris,
Bank PKO S.A. — Grupa PKO S.A. — Paris,

— PEKAO S.A. —Societé Génerale S.A.— Paris, Bank PKO S.A. Oddzial w Pa-
ryzu, BNP Paribas — Paris, Natexis Banques Populaires — Paris.

12. EKSPORT DOBR NA RYNEK FRANCUSKI
a) Kanaty dystrybucji

Towary importowane do Francji podzielone zostaly na dwie kategorie: towary
nie podlegajace zadnym restrykcjom i ograniczeniom oraz towary objete zezwo-
leniem importowym. Import z krajow spoza Unii Europejskiej nie podlega zad-
nym ograniczeniom i dlatego zakwalifikowany jest do pierwszej kategorii.

W wyniku harmonizacji stawek celnych w obrebie Unii Europejskiej optaty cel-
ne za importowane do Francji towary mogg by¢ dokonywane w dowolnym kraju
bedacym cztonkiem UE w momencie przekraczania granicy Unii. Potozenie Fran-
cji w sercu Europy z jej licznymi portami morskimi i lotniczymi, siecig autostrad
i linii kolejowych sprawia, ze Francja jest bardzo atrakcyjnym krajem dla importu
towaréw. Urzedy celne sg usytuowane na lotniskach i w portach, dodatkowo w ce-
lu promowania Francji jako centrum handlu migdzynarodowego uproszczono wie-
le procedur zaréwno celnych jak i zwigzanych z podatkiem VAT. Pozwala to prze-
wozi¢ towary przeznaczone do innych krajow przez tzw. kanaty wolne od cta.
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W kontaktach z francuskimi przedsi¢biorcami istotna jest znajomos¢ jezyka
francuskiego. We Francji dziata Polska Izba Przemystowo-Handlowa, ktéra po-
maga polskim przedsigbiorcom w nawigzaniu kontaktéw z francuskimi przed-
sigbiorcami. Izba oferuje pomoc w nastepujacych dziedzinach:

— promocja polskich firm na rynku francuskim,

— bank danych o przedsigbiorstwach francuskich i pomoc w nawigzaniu kon-

taktow,

— organizowanie misji przedsigbiorstw polskich we Francji,

— dostep do ttumaczy i prawnikéw, bedacych czltonkami Izby,

— organizowanie comiesi¢cznych seminaridw z uczestnikami polskimi repre-
zentujacymi kota rzagdowe, polskie banki, organizacje regionalne, przedsig-
biorstwa, etc.

Izba wydaje rowniez biuletyn w jezyku polskim dostgpny droga pocztowq lub

w internecie, w ktérym zamieszczane sg ogloszenia francuskich przedsigbiorcéw
poszukujacych pomocy w nawigzaniu kontaktow z polskim przedsigbiorca.

Na rynku francuskim funkcjonuje réwniez Klub ,,SELL IN France”, ktérego
oferta skierowana jest do wszystkich eksporteréw zagranicznych z sektoréw
mechanicznego i elektronicznego, poszukujgcych nowych rynkéw zbytu lub part-
ner6éw do wspétpracy. Klub zapewnia wsparcie w zakresie: formalnosci celnych,
podatkowych, socjalnych i statystycznych.

Przedsigbiorcy francuscy zwykle przy transakcjach zagranicznych korzystajg
z ustug posrednikow, przy czym sprzedaz czy zakup wyspecjalizowanych i zwy-
kle kosztownych towaréw dokonywana jest bezposrednio.

Od sierpnia 1994 r. obowiazuje we Francji prawo zobowigzujace przedsigbior-
stwa sprzedajgce swoje towary na francuskim rynku, aby wszystkie etykiety, mate-
rialy promocyjne, instrukcje i kampanie reklamowe byly w jezyku francuskim.

b) Targi i wystawy

W promowaniu polskiego przemystu istotna jest obecnos¢ polskich firm na
licznych we Francji imprezach targowo-wystawienniczych. Udzial w wielu z nich
jest dotowany z funduszy Ministerstwa Gospodarki (informacja o zasadach dofi-
nansowywania udzialu w targach jest dostepna na stronie internetowej Minister-
stwa: http://www.mg.gov.pl). Co roku na terenie Francji odbywajg si¢ réznego
rodzaju imprezy promocyjne: konferencje migdzynarodowe, seminaria, wysta-
wy organizowane przy udziale m.in. Polskiej Izby Przemystowo-Handlowej we
Francji. Szczeg6towe informacje nt. targéw i wystaw odbywajacych sie co roku
we Francji sq dostgpne na stronie http://www.promosalons.com.
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¢) Ryzyko w handlu z Francja

Najpopularniejszg metoda platnosci pozostajg we Francji czeki, zwlaszcza
w odniesieniu do transakcji o niskiej i Sredniej wartosci. Popularnos¢ tej metody
regulowania zobowigzain jest spowodowana mig¢dzy innymi bardzo uproszczong
procedurg protestu w przypadku niemoznosci uzyskania srodkéw z rachunku
bankowego dtuznika. Podczas gdy ptatnosci realizowanych przy pomocy trans-
feréw bankowych jest nadal o okoto 3-krotnie mniej niz transakcji czekowych,
ich wartos¢ taczna odnotowana na rynku bankowym przekroczyta w 1998 roku
wartos¢ transakcji czekowych niemal dwudziestokrotnie. Dzigki sprawnie dzia-
tajacemu systemowi potaczenn miedzybankowych oraz rozwinigtej sieci SWIFT
nie istnieja zadne ograniczenia w regulowaniu zobowigzan krajowych i zagra-
nicznych przy pomocy transferéw bankowych. We Francji, podobnie jak i wigk-
szosci panstw Europy Zachodniej, kredyt kupiecki (standardowo 30-60 dni) jest
bardzo rozpowszechniong formg ptatnosci w transakcjach.

13. WSKAZOWKI DLA PODROZUJACYCH DO FRANCJI
a) Swigta publiczne w 2002 r.:

Jour de I'An — Nowy rok 1 stycznia

Paques — Wielkanoc zmienne (31 marca 2002 r.)

Lundi de Paque — Poniedziatek Wielkanocny

zmienne (1 kwietnia 2002 r.)

Fete du Travail — Swieto Pracy

1 maja

Victoire 1945 — Dzieh Zwyciestwa

8 maja

Ascension — Wniebowstgpienie

zmienne (9 maja 2002 r.)

Pentecote — Zestanie Ducha Swietego

zmienne (19 maja 2002 r.)

Fete Nationale — Swieto Panstwowe 14 lipca
Assomption — Wniebowziecie 15 sierpnia
Toussaint — Wszystkich Swietych 1 listopada
Armistice 1918 — Zawieszenie broni w 1918 r. 11 listopada
Noél — Boze Narodzenie 25 grudnia

Godziny pracy:

Handel:

Przemyst: 9:00 - 18:00
Bankowosc¢: 9:00 - 16:00

Instytucje publiczne: rdéznie

35 h tygodniowo (docelowo do korica 2002 r.)
10:00 — 19:00, przerwa 12:00 — 13:00
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b)Co trzeba wiedzie¢ na co dzien

Obowigzujacg we Francji, do korica 2001 r., walutg byt frank francuski (franc).
Banknoty wystgpowaly w nominatach: 20, 50, 100, 200 i 500 fr, zas monety:
0,05 (5 Centimes); 0,10; 0,20; 0,50; 1; 2; 5; 10; 20 FRE.

1 stycznia 2002 r. rozpoczat si¢ proces wycofywania franka z obiegu. 17 lute-
20 2002 r. mija termin prawnego uznawania franka jako waluty narodowej, nato-
miast banki komercyjne bedg skupowac franki francuskie do 30 czerwca 2002 r.
Bank Centralny Francji bedzie skupowat banknoty franka francuskiego przez
nastgpne 10 lat, a monety przez co najmniej rok.

Francja, tak jak i Polska, jest krajem zréznicowanym. Kazdy region posiada
pewne cechy charakterystyczne dotyczace mentalnosci i codziennych przyzwy-
czajen. Kilka podanych nizej informacji ukazuje jedynie ogélne tendencje.

— Wskazane jest, aby nie umawiac si¢ na spotkania zaré6wno w pigtek po po-
tudniu, jak i w poniedziatek rano — gdyz Francuzi bardzo cenig sobie week-
endowy wypoczynek.

— Przybycie na spotkanie przed czasem jest raczej Zle przyjmowane, podob-
nie jak przybycie z ponad 5 minutowym opdZnieniem. Z kolei Francuzi maja
brzydki zwyczaj, ze naumowione w przedsigbiorstwie spotkanie kaza swoim
partnerom na siebie czekaé. Docierajg rowniez spdZnieni na spotkania poza
przedsigbiorstwem.

— Francuzi bardzo rzadko czestujg swoich gosci napojami, nie oczekujg réw-
niez od swoich gosci drobnych upominkéw (w wielu przedsigbiorstwach
takie praktyki sa nawet zabronione). Z kolei zaproszenie na obiad zwykle
bywa mile przyjete.

— Bardzo pomocne sg syntetyczne informacje dotyczgace firmy potencjalnego
partnera, jego doswiadczenia, w szczegdlnosci doSwiadczen zdobytych za
granicg, informacje o zasiggu jego sieci handlowej w Polsce i na temat jego
wtasnych kompetencji technicznych 1 praktycznych.

— Przekazywanie informacji przez internet cieszy si¢ coraz wiekszym zainte-
resowaniem we Francji, szczeg6lnie przekazywanie ofert handlowych.
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14. ZRODEA INFORMAC]I O RYNKU FRANCUSKIM

a) Instytucje i urzedy na terenie Francji istotne dla polskiego

eksportera

Ambassade de 1a Republique de Pologne,
Bureau du Conseiller Economique et
Commercial

Ambasada RP, Biuro Radcy Handlowego
Radca Handlowy, Minister Petnomocny

p. Juliusz Kotynski

86, rue de la Faisanderie,
75116 PARIS, France

Tel: (+331) 45-04-10-20,
Fax: 45-04-63-17
e-mail: breh@commerce.net

Consulat General de la Republique de
Pologne a Lyon,
Section Commerciale

Konsulat Generalny w Lyonie,
Sekcja Handlowa

Konsul Przemystaw Tomkowiak

79, rue Crillon,
69458 Lyon

Tel: (+334) 78-93-14-85,
Fax: 78-93-56-37

Telex: 900-860

ADEPTA

Stowarzyszenie na Rzecz Rozwoju
Wymiany Miedzynarodowej Produktéw i
Technik Rolno-Spozywczych

41, rue de Bourgogne
75007 PARIS, France

Tel: (+33-01) 44.18.08.88,
Fax: 44.18.08.89

e-mail: adepta@adepta.com

Chambre de Commerce et d'Industrie
Polonaise en France

Polska Izba Przemystowo-Handlowa
Kontakt: Urszula Majorkiewicz - Secrétair
Général

e

25, rue Traibout,
75009 Paris,

Tel: +33 1 40.22.99.20,
Fax: +33 1 40.22.94.42

e-mail: cci@pologne.net

Délégation a I'Amenagement du Territoire
et a I'Action Régionale (DATAR)

Francuska Agencja Inwestycji Krajowych

1 avenue Charles Floquet,
75007 Paris, France

Tel. +33 1 40.65.10.06,
Fax. +33 1 40.65.12.40

Registre National du Commerce et des
Sociétés
Krajowy Rejestr Handlowy i Spdtek

32, rue des Trois Fontanst,
92016 Nanterre Cedex, France,

Tel. +33 1 46.92.58.00,
Fax. +33 1 49.01.07.37

http://www.euridile.inpl.fr

Fédération Nationale des Transports
Routiers

Federacja Transportu Drogowego

p. S. Levesque
(méwi po francusku i angielsku)

6, rue Ampere, 75017 Paris,
Tel: +33 1 44.29.04.25,
Fax. +33 1 44.29.04.01
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Federacja Przedsiebiorstw
Ubezpieczeniowych

Pani B. Blanchard-Duhayon
(méwi po francusku i angielsku)

26, Bd Haussmann,
75311 Paris Cedex 09,

Tel: +33 1 42.7.90.00,
Fax. +33 1 42.47.93.11

39-41, rue Louis Blanc,

Federacja Przemystu Mechanicznego 92038 Paris La Défence Cedex
Pani Lidia Coulban (méwi po polsku) Tel: +33 1 47.17.60.65,

Fax: +33 1 47.17.60.62

b) 1zby Handlowo-Przemystowe w 22 regionach Francji
(Chambre Régionale de Commerce et d’Industrie — CRCI)

Alsace

42, rue Schweighaeuser,
67000 STRASBOURG,
Tel. +33 3 88.60.74.75, Fax. +33 3 88.61.53.54

Aquitaine

185, cours du Médoc, BP 143,
33042 BORDEAUX Cedex

Tel: +33 5 56.11.94.94, Fax: +33 5 56.11.94.95

Auvergne

Aéroport de Clermont-Ferrand, Aulnat, BP 25,
63510 AULNAT

Tel: +33 4 73.60.46.33, Fax: +33 4 73.90.89.22

Bourgogne

Place des Nations-Unies, BP 87009,
21070 DIJON Cedex

Tel: +33 3 80.60.40.31, Fax. +33 3 80.60.40.21

Bretagne

1, rue du Gal-Guillaudot, CS 14422,
35044 RENNES Cedex

Tel: +33 2 99.25.41.31, Fax +33 2 99.63.35.28
e-mail: international@bretagne.cci.fr

Centre

BP 1009,
45142 SAINT-JEAN-DE-LA-RUELLE Cedex

Tel: +33 2 38.25.25.35, Fax: +33 2 38.43.00.39
e-mail: export@centre.cci.fr

Champagne Ardenne

10, rue de Chastillon, BP 537,

51011 CHALONS-CHAMPAGNE,

Tel: +33 3 26.69.33.64, Fax: +33 3 26.69.33.69
e-mail: jegge.sai@champagne-ardenne.cci.fr
e-mail: crci-ca.export@wanadoo.fr
http://www.champagne-ardenne.cci.fr

Corse

Conseil Economique et Social

Hoétel de I'Assemblé, 22, cours Grandval, BP 277,

20179 AJACCIO
Tel: +33 4 95.51.64.76, Fax: +33 4 95.51.65.01
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Franche-Comté

Zac de Valentin-Valparc,
25043 BESANCON Cedex

Tel: +33 3 81.47.42.00, Fax: +33 3 81.80.70.94

lle-de-France

CCIP Chambre de Commerce et d'Industrie de Paris
2, rue de Viames, 75040 PARIS Cedex 01,
Tel: +33 1 53.40.47.00, Fax.: +33 1 53.40.47.03

Polska Izba Przemystowo-Handlowa we Franc;ji
23, rue Taibout, 75009 PARIS,
Tel: +33 1 40.22.99.20, fax: +33 1 40.22.94.42

e-mail: cci@pologne.net, http://cci.plogne.net

Langwedoc-Roussillon

254, rue Michel-Teule, ZAC d'Alco, BP 6076, 34030
MONTPELLIER Cedex 01,

Tel: +33 4 67.61.81.00, Fax: +33 4 67.61.81.10
e-mail: crci@softel.fr

Boulevard des Arcades,
87038 LIMOGES Cedex,

Limousin Tel: +33 5 55.04.40.00, Fax: +33 5 55.04.40.40,
e-mail: crci@limousinpoitoucharentes.cci.fr
10, Viaduc J.F. Kennedy, CS 4231,
. 54042 NANCY Cedex
Lorraine

Tel: +33 3 83.90.13.13, Fax: +33 3 83.28.88.33
e-mail: crci@lorraine.cci.fr, http://www.lorraine-cci.fr

Midi-Pyrénées

5, rue Dieudonné-Costes, BP 32,
31701 BLAGNAC Cedex,

Tel: +33 5 62.74.20.23/20.00, Fax: +33 5 62.74.20.20
e-mail: international@midi-pyrenees.cci.fr

Nord-Pas-de-Calais

2, Palais de la Bourse, BP 500,

59001 LILLE Cedex

Tel: +33 3 20.13.02.00, Fax: +33 20.55.14.67
e-mail: contact@norcomex.com,
http.//www.norcomex.com

Basse Normandie

21, place de la République,
14052 CAEN Cedex,

Tel: +33 2 31.38.31.38, Fax: +33 2 31.85.76.41
e-mail: normandex@basse-normandie.cci.fr

Haute Normandie

9, rue Robert Schuman, BP 124,
76000 ROUEN,

Tel: +33 2 35.88.44.42, Fax. +33 2 35.88.06.52

Pays de la Loire

16, quai Ernest-Renaud, BP 70515,
44105 NANTES Cedex 04,

Tel: +33 2 40.44.63.41, Fax: +33 2 40.44.63.20,
e-mail: international@pdl.cci.fr
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Picardie

36, rue des Otages,
80037 Amiens Cedex 1,

Tel: +33 3 22.82.80.80, Fax. +33 3 22.9129.04

Poitou-Charentes

8, rue Saint-Vincent-de-Paul, BP 40969,
86038 POITIERS Cedex,

Tel: +33 5 55.04.40.00, Fax. +33 5 55.04.40.40
e-mail: s.fricot@lpc2.cci.fr

Provence Alpes-Cote d'Azur

8, rue Neuve-Saint-Martin,
13001 MARSEILLE Cedex 01,

Tel: +33 4 91.14.42.00, Fax: +33 4 91.14.42.45
e-mail: ballester@pacac.cci.fr

Rhone Alpes

75, cours Albert-Thomas,
69447 LYON Cedex 03,

Tel: +33 4 72.11.43.38, Fax. +33 4 72.11.43.62

c) Internetowe Zrédta informacji

Biuro Francuskiego Radcy Handlowego
(strona w jez. polskim i francuskim)

http://www.dree.org/pologne

Agencja Inwestuj we Francji
Invest in France Agency
(strona w jez. angielskim)

http://www.investinfrancena.org

Banque de France

http://www.banque-france.fr/gb/home.htm

Paryska Izba Gospodarcza

http://www.CCIP.fr/uk/etudes/invdir.htm

Chambre de Commerce et d'Industrie
Polonaise en France

http://www.cci.pologne.net

Informacja o targach i wystawach

http.//www.expobase.com

Informacja o targach i wystawach

http.//www.promosalons.com

Lista francuskich
importeréw i eksporteréw

http.//www.telexport.tm.fr

Yahoo France

http.//www.yahoo.fr

Le Web http.//www.urec.fr/France/web.html|
L'Express http.//www.lexpress.fr

Le Figaro http://www.lefigaro.fr
Le Monde http://www.lemonde.fr
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CENTRA EURO INFO W POLSCE

EURO INFO CENTRE PL-405
przy Funduszu Wspétpracy

EURO INFO CENTRE PL-406
przy Fundagji
Kaliski Inkubator Przedsiebiorczosci

EURO INFO CENTRE PL-407
przy Zachodniopomorskim
Stowarzyszeniu Rozwoju Regionalnego

EURO INFO CENTRE PL-408
przy Staropolskiej Izbie
Przemystowo-Handlowe;j

EURO INFO CENTRE PL-409
przy Dolnoslaskiej Agencji
Rozwoju Regionalnego S.A.

EURO INFO CENTRE PL-410
przy Stowarzyszeniu
Promocji Przedsiebiorczos$ci

EURO INFO CENTRE PL-411
przy Podlaskiej Fundaciji
Rozwoju Regionalnego

EURO INFO CENTRE PL-412
przy Gérnoslaskiej Agenciji
Rozwoju Regionalnego S.A.

EURO INFO CENTRE PL-413
przy lzbie Przemystowo-Handlowej
w Krakowie

EURO INFO CENTRE PL-414
przy Toruriskiej Agencji
Rozwoju Regionalnego S.A.

EURO INFO CENTRE PL-415
przy Stowarzyszeniu
Wolna Przedsiebiorczosé

EURO INFO CENTRE PL-416
przy Lubelskiej
Fundacji Rozwoju

ul. Gérnoslgska 4a, 00-444 WARSZAWA,

tel.: 022-537 76 78, 537 76 79, faks: 022-537 76 80,
e-mail: euroinfo@ cofund.org.pl,
http://www.euroinfo.org.pl

ul. Czgstochowska 25, 62-800 KALISZ,
Tel.: 0-62 767 23 43, Tel/Fax: 0-62 502 35 75,
e-mail: euroinfo@kip.kalisz.pl

ul. Kolumba 86, 70-035 SZCZECIN,
Tel.: 0-91 433 02 20, Fax: 0-91 433 02 66,
e-mail: euroinfo@aci.com.pl

ul. Sienkiewicza 53, 25-002 KIELCE,
Tel.: 0-41 368 02 78, 344 43 92,

Fax: 0-41 368 02 78, 344 43 92,
e-mail: eickielce @siph.com.pl

ul.Wysockiego 10, 58-300 WALBRZYCH,
Tel.: 0-74 843 49 10, Fax: 0-74 842 35 66,
e-mail: eic@darrpl

ul. Stowackiego 7a, 35-060 RZESZOW,
Tel./Fax 0-17 852 49 75,
e-mail: euro@intertele.pl

ul. Starobojarska 15, 15-073 BIALYSTOK,
Tel. 0-85 732 80 61, 732 80 77, Fax. 0-85 732 38 21,
e-mail: euroinfo@pfrr.bialystok.pl

ul. Wita Stwosza 31, 40-042 KATOWICE,
Tel.: 0-32 257 95 40, 257 95 28, Fax: 0-32 257 95 29,
e-mail: euroinfo@ garr.com.pl

ul. Floriariska 3, 31-019 KRAKOW,
Tel.: 0-12 422 89 07, Fax: 0-12 422 55 67,
e-mail: eicpl413@iph.krakow.pl

ul. Kopernika 4, 87-100 TORUN,
Tel.: 0-56 663 54 33, Fax: 0-56 622 28 99,
e-mail: eic_torun@gapp.pl

ul. Matejki 6, 80-232 GDANSK,
Tel. 0-58 347 03 40, Fax: 0-58 347 03 41,
e-mail: poczta@euroinfo.gda.pl

ul. Rynek 7, 20-111 LUBLIN,
Tel.: 0-81 5345002, Fax: 0-81 5345002,
e-mail: eic@Ifrlublin.pl



